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Pourquoi et comment ce livre avu le jour. Par Céedric
VIMEUX

J'écris ces lignes le 4 Juin 2011 a 18h47

Ce livre s'adresse a tout le mahdetant aux professionnels du marketing internet
gu'aux petits entrepreneurs qui cherchent l'indépendance financiére. Il est destiné a toL
ceux et toutes celles qui aspirent a réaliser leurs ambitions, et leurs réves.

Il est réservé a ceux quiy croient suffisamment pour s'ouvrir aux opportunités que le
monde d'aujourd’hui a a nous offrir. Il est destiné a ceux qui savent que les réves
n'‘exstent que pour étre réalisés.

D'ailleurs, ce livre est un réve

Un réve devenu réalité.

Voici pourquoi et comment :

Il y a exactement 10 jours et quelques heures, je me réveillai avec une idée étrange
agrippée a mes réves. Une idée presque insensééelduie certains auraient peut
étre qualifiee de folle. Ou d'impossible.

Cette idée, vous l'avez sous les yeux. Cette idée, c'était de r@omdidesxdu

Marketing Internet Francophone dans un seul et méme ouvrage. Une sorte de Bible ou
«ceux qusavend dévoileraient quelquases de leurs stratégies, quelqnssle leurs
secrets. Ou tout simplement leur facon de penser, de voir les choses.

Mais, puisqu'on est entre nous, je peux quand méme vous l'avouer : j'ai failli jeter cette
idée aux ouldttes. Pourquoi? Oh, vous devez déja I'avoir entendu. Vous savez? Cette
petite voix qui vous parle a l'intérieur et qui, comme le chant du diable, vous crispe et
vous immobilise (de perds pas ton temps, ils ne te répgndnopiapaen Cretes dan

jours, tu n'auras jamais le temps de réadBeveslghsser pour un imp&hilas déja

pas mal de travail, ne t'en donnespas plus.

Oui, j'avoue. J'ai cherché un maximum d'excuses pour ne pas passer a l'action. Pour
laisser cettelée disparaitre aussi étrangement qu'elle m'était apparue.

Qu'estce qui m'a fait agirUne phrasafbraham Lincoln que je connais degeais
ou et qui dit «1l se peut que de bonnes choses arrivent a ceux qui attendent, mais il s'a
gudes plus rapides ont laissées derriere eux.»

J'ignore pourquoi j'ai repensé a cette phoageurs estl que dans la minute qui a
suivi, j'ai écritet articlels mon blogpour parler de cette idée.
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Puis j'ai contacté tous leSrands Noms du Marketing Internet Francophone. Et un
par un, ils m'ont répondu !

Chacun d'eux a pris le temps, malgré I'urgence et leur emploi du temps parfois bien
chargeé, d'écrireuexte pour ce livre, dans lequel ils dévoilent leurs secrets, leurs
stratégies, leurs réves et leurs facons de penser.

C'est pourguoi ce livre n'est pas un manuel que vous devez suivre rigidement, page pa
page. Ce livre n'est pas un manuel qui vousendposuivre une méthodologie unique,
linéaire, et adaptable qu'a un certain type de business seulement. NON ! C'est tout
l'inverse justement...

Ce livre dépose entre vos mains le pouvoir de CHOISIR

Car, voyexous, il regorge d'idées nouvelles dans llesquais pouvez piocher comme
bon vous semble. Certaines idées vous seront utiles et pourront étre adaptées telles
guelles a votre modele de business. D'autres vous permettront de porter un regard
nouveau sur votre facon de travailler, et sur vous méme.

Vous avez le choix d'y puiser ce qu'il y a de meilleur pour vous, afin d'enrichir votre vie.
Je suis d'ailleurs convaincu gue le but ultime de ce livre est de vous @peamnettee
le déclare le réputé auteur Deepak Cliogeafaire une pause et réféc

Ces derniéres années, j'ai eu des centaines de fois la preuve que la vie devient plus ric
guand on lit un bon livre.

J'"esp re de tout ciur que ce livre enri
Bien Amicalement,
Cédric VIMEUX

http://www.VirtuoseMarketing.com
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Dushan JANCIK

Interrogatoire.net

Je suisinfopreneur et consultant en marketing
Internet en Suisse.

Apr s un pass® ddintervieweur
rock, j 0ae Intacrog@@e.Netou si t
jointerviewe des experts intert
en ligne sur leurs spécialités.

Vous pouvezélécharger gratuitement ma premiere
interview en cliquant.ici
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Dushan JAN CIK : Comment utiliser les interviews pour
booster votre business ?

Si vous débutez dans le business des infoproduits sur Internet, vous avez sans doute d
été onfronté a cette question difficlg: @ ai i1 denti fi ® une ni ch
qgud”™ cr®er du contenu, des articles, de
pas un expert sur ce sujet. Comment faire ?

Ne vous attendez pas ici a tégonse absolue et définitive, mais je peux vous donner
une technique tres puissante pour régler ce probleme, et qui apporte en outre de
nombreux avantages :

Cette technique, cbest | dinterview ! Cdé
suivez les conseils que je vais vous donner. Mais commengons par voir ce que les
interviews peuvent apporter a votre business :

Une source de contenu inédit

Cela r®pond " |l a question pos®e au d®b.L
V 0 U s s pa$vouméme reconnu comme un expert sur votre marche.

En effet, quoi de plus simple pour créer du contenu de qualité que de laisser un expert
reconnu 4aire le boulot a votre plac® Et ne pens@pus pas que Vos lecteurs seront
ravis de vous vainterroger une référence du domaine qui les passionne ?

A vrai dire, | i nterview est sans dout e
méme un AVANTAGE : ainsi, vous savez les questions que les autres débutants se
posent, et vous pouvez obtenis dgponses concretes a des problemes précis.

En outre, méme sivous étesvosme un expert, rien ne V.
| i nterview pour apporter un regard netl
traité. Par exemple, sivous vendezupinfo d ui t , | i nterview d
un sujet complémentaire fera un excellent bonus.

Une source de crédibilité par association

Le facteur | e plus I mportant pour r ®US s
dout e ce qupeé&mneng®,p eddddiezsetl d ec fait dd°tre
march® comme LA r ®f ®rence incontournabl
i nfopreneur, -a nobest jamais facile de

Une r®putation doexpeorutr sne nsag scdnsternwiot
vous aider : pour comprendre comment, il faut saisir le mécanisme psychologique de



| dassoci ati on

Grosso modo, il est basé surdeseourci®@ que notre cerveau u
raccourcis est sikcette pemne fréquente des gens important, est entourée de gens
importants, alors elle doit ei@me étre importante

Dans notre contexte, cadonns:ik ce vendeur a interview
doit lurméme étre un expert reconmnBien sir, gaccourci ne se fait pas

consciemment, mais i1l fonctionne. Et al
accepte de r®pondre ° vos questions, il
et qudell e vous r econmdeivdremarckéo mme un ac

Pourquoi croyexous que beaucoup de marketeurs francophones, par exemple, insistent
sur leurs relations avec des célelyesreue  du mar ket i ng am®ri c
ami Jay Abraham gqG@) mda donn® | a r®pons

Parce guwidlisncoaawsentemment , une associ at |
est proche du gourou Y, alors il doit avoir un niveau proche dai'séd«essemble
sbassembl e

Vous voulez un exemple concret ? Un bl o
d&@crire un |livre sur | e blogging. Mai s
compos® doéinterviews et doO®tudes de cas:s

Il a reuni dans ce livreBeyond Blogging des noms aussi reconnus que Darren Rowse,
BrianClark, Jon Chow, Gary Vaynerchuck, Steve Pavlina, David Risley:&te &eait

VOUS ne les connaissez pas si vous ne vous intéressez pas au blogging anglophone, m
je peux vous assurer que ce sont de véritables |égendes !

Eh biengrace acetteséidi nt er vi ew, notre ami Nat ha
dans | es sommets, et son statut ddexper

Une source de trafic

Maispeuf t r e que certains doe préeémmencearupgu t r oL
ab st r asuréza@usRes Biterviews peuvent vous apporter un avantage nettement
plus mesurable : du trafic. BEAUCOUP de trafic !

Si vous débutez comme infopreneur, vous avez sans doute déja essayé de contacter ul
gros nom de votre marché pour lui demander de pvoimeatre produit. Seulement,

il y a de fortes chances que, méme en offrant une commission, votre demande soit rest
lettre morte.

Il faut | es comprendre ! Vous savez, d
dans le domaine du business en,l@nest sollicité pour depattenariats de ce style

-13-



au moins 10 fois par jour ! Méme si on voulait faire plaisir a tout le monde, ce serait
physiquement impossible.

A vrai dire, je pense que | dinterview ¢
rec ommandati on doéun g r-mémduna enmnanes rapatationaouo i r
un peu de giston». Voila comment ca fonctionne :

1. Vous réalisez une bonne interview grard nom» en question (plus sur ce sujet
dans quelques instants)

2. |l est satisfadle votre travail, votre interview le met en valeur.
3.1 d®ci de donc de distribuer | i nter v
4. BINGO : publicité gratuite !

Si | don reprend | 6exempl e deequehoosggueur &
imaginez la quantité de trafic quesagpération lui a rapporté ?

Imaginez ce qui se passerait pour votre site si TOUS les plus grands experts de votre
marché parlaient de votre travail en méme temps ? Sans aller aussi loin que Nathan, la
simple interview douretosteladffergnceos bonnet

Mais vous allez peétre me dire :pourquoi accepteraitde faire cette interview avec

moi ?e . Cbest une question | ®gitime, vu (
sont sollicit®se
Il y a quelgue chose de magiqueqdf ait qudune interview e

méme par des gens qui vous paraisseanteessibles: aussi grands soigsitces gens

sont des passionnés. Et quand on est passionné, on aime partager cette passion ! On
rate pas UNE occasion dealiter de son sujet de prédilection, et on adore répondre a
des questions-thessus.

En outre, pour ces gens, une interview est aussi une opération promo a peu de frais :
rien ° pr®parer, il suffit de pagudem 3C
ma  trise et qui nous passionne, et on s
vendre) a ses abonnés, qui permet de renforcer notre crédibilité, notre prééminence.

Bref, céwwant cu Widrest pour - a e@munmnent-a mal

pour que tout le monde y gagne, encore faut f ai re un travail d
ce gue nous allons voir maintenant :
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Comment r eussir VOS 1 nterviews aus
professionnel ?

Joai beaucoup deistas ésfip, pas to&) pnais je nelcreispag ou r r
qgudil faille plusieurs ann®es douni ver s
guelques trucs que je vais vous donner ici, vous serez capables de faire des interviews
tres haut niveau.

Mai s bout,-deda deqgsdlifie pour vous parler de ce sujet ? Si vous vous
intéressez un peu au marketing sur Internet, vous connaissez sans doute mon projet
Interrogatoire.Netqui est un site enti rement d®di
i nternationaux du business en |igneé (c

ue vous ne savez probabl ement pas,
osophietej paur ®u® mageamahesrock, de
terviewer un paquet de musicien.

Ce q
phil
doin
Et je peux vous dire que si vous arrivez a gérer des rock stars, les interviews de gourot
du marketing passent pour une promenade de santé ! (tous les markgteue | 6 a i
interviewés étaient gentils, plutét humbles et probablement sobres... Je ne pourrais pas
toujours en dire autant des musiciens&)ck

Ce qQque ce parcours mda appri s, cbest qguU
sontlesmémequelgme® i t | e sujet, qudil sbdagi sse
marketing, de politiciens ou de criminels endurcis. Apgkguerzvos interviews

seront recommand®es par | es plus grands

1. Choisissez bien votre wictime »

Onditquelesuccs ddune interview d®pend plus ¢
ne saurais dire, mai s ce quli est s3%ur, ¢
interroger.

Alors avant toute chose, asswars de choisir la meilleure personne pogsibte

| i nterview, car =-a conditionnera tout
ne se pose pas (soil N0y a quobdune seul e
Mais demandemus au moins POURQUOI vous voulez cette perdarpiatét

gudune audeg eqgu auldlesstpourra apporter- " Vv
t-il une autre alternative péut r e moi ns prestigieuse, ma
intéressante ?

Cequejeveuxdiregar , cOest que Vv gersoeneX doit &reum p o
peu plus solide queaurquoi pas?ou«w | | e a | O»aHtre totalem@nocfait a n t

a ce sujet vous aidera a deux niveaux :
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T Cela vous permettra de mieux d®ter mi
préparer vos questioas fonction de ce but.

T Cela vous facilitera | a t©che | orsqgu
- lui dire 4qe vous veux VOUS parce que X, Y etest plus efficace que ¥ous
demande parce que vous étes la premiére personne qupasséqgar la téte

2. Soyez un passionn® qui sbdbadresse ~ L

¢ a, cdbest | a conditio
a pas de miracles : s
)

n sine qua non qu
i
ne mar chera pas. Et i

[
votre integal ocut
vous nden avez r

Nor mal ement , -a ne devrait pas arriver,
dans des domaines pour lesquels vous avez un profond intérét (je vous le souhaite en
tout cad

Mai s si vous faites part inercaharesadessickhesnf o [
(ceux qui travaillent dans un mar ch® un
indépendamment de leurs intéréts personnels), le probléme peut se poser.

Since ement, si vous ndavez pas un r ®el I N
i nterl ocuteur | e sentira, et |l a qualitde
moins a vousrettre en conditiom pour vous passionner un minimum par le suje

essayez de demander de | 6aide ° quel quc
De m°me, si vous voyez que votre inter]l
commence a répondre par oui ou par non), dissmitieanchement et propodazde

reporte | 6i nterview. Vous ne bossez pas po

comptes a rendre, alors ne forcez pas si ¢ca ne passe pas. Une interview de pietre quali
ne vous serait de toute maniere pas utile !

3. Ayez un BUT pour votre interview

¢a, csOecsetr ttaai nement | derreur | a plus fI
et qui fait la différence entre une interviplut@t sympa et une interview excellente !

Ne vous contentez pa
fil rouge. Cela | ui
coté «achevé® aux yeux des lecteurs.

ddencha  nerunl es ©
nn

S
do era une coh®rer

Attention, quand je parledbute , j e ne parl e pas ddobt el
pr ®ci se. Je p agéhéeal fartihuiéren dne phrase,cehqdi conditiennara
les questions poseées.
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Par exemple, dans le cas de mtenview de Christian Godefroy sur le copywriting

mon butétait«<d dobt enir des r®ponses bas®es sur
des questions que se posent tous les débutants, pour leur permettre de dépasser certa
de leurs blocageencrets».

Ce but était un choix stratégique qui a servi de baséatitan des questions, et vous
vous doutez bien que si mon but avait été@géeérer une sorte de guide pratique pour
ceux qui désirent vendre leurs services en tant que copywriter 6 i nt er vi ew
totalement différente.

Maintenant, a vous dedver le but fondamental de votre interview. Demaiuaesz

«une fois que | 0i ntceer vgiueew jsOeariametreari si n&«
ensemble de réponses qui soit utile & mes lecieisrivez la réponse, et basrrs

dessus pour écriresso que st i ons é

¢ta nbest pas tout é

Si vous appliquez ces 3 conseils, pour
seront meill eures que 90% de cell es de
Mai s | 0ai encore 3 autrepesmetetent @date

niveau encore supeérieur avec vos interviews (dont quelques concepts avances raremer
divulgués aux negprofessionnels).

Le truc, cdest Qque je ne pourrais pas f|
invite donc a dmuvrir la suite de cet article sur mon site Interrogatoire. Vous pourrez
également télécharger gratuitement une interview pour avoir un exemple concret des
choses que vous avez apprises ici.

Alors cliguez ici des maintenant pour découvrir les 3 autres secrets des interviews
réussies et télécharger votre cadeau !
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Cédric VIMEUX

Virtuose-Marketing.com

Je gagne ma vie sur Internet depuis 2008.

A cette époae; quand je me suis lancé, je n'avais
pas vraiment compris que je venais de trouver ma
voie. Et je me doutais encore moins que mon
amour pour |'écriture allait me permettre de vivre
confortablement en travaillant chez moi, en toute
liberté.

Et pour dire vai, je n'ai jamais vraiment
I'impression de travailler, puisque je fais
uniqguement des choses que jaime et qui me
passionnent.

Dans mon article, je vous montre comment j'utilise
le Mind Mapping pour trouver des idées et écrire
mes textes a une vitesseigigreuse.

Vous pouvez me suivre sur mon blog
http://www.VirtuoseMarketing.com
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Cédric VIMEUX : Comment trouver desidées et écrire
vos textes 2, 3ou 5fois plus vite grace a la toute
puissance des cartes mentales

Si vous écrivez régulierement (articles de blog, pages de vente, livres...), et que vous
aimeriez connaitre une méthode infaillible ganir plus d'idées et édiger plus vite
alorsisez trés attentivement le texte qui suit

Aimeriezvous étre en possession d'un duitesque magiqudequi peut améliorer, non
seulement votre fagon de travailler, mais aussi tous les autres aspects de votre vie
(professionnelle et personnellgn tel outil existe-il 70Ul ! Cet outil, c'est learte
mentale.

Voici a quoi elle peut ressembler et a quoi elle peut servir (entre autres)

La Carte Mentale

\

\ - e CE
\Stimule;
es 2 parties du :"v.'—“.f»‘—,»—a:;

\oici une carte mentale

Je ne pourrais pas vous expliquer ici toutes les aiglitesbtilité® de cet outil. Il
faudrait plusieurs centaines de pages pour cela'est pas le but ici. Mais si vous ne
savez pas ce qu'est une carte mentale, alors je voudiiediet artilepour
commencer.

Ici, je vais vous montrer étape par étape comment utiliser les cartes mentales pour
trouver des idées rapidemenrgtfaciliter la rédaction de vos textes

Je tiens cette méthodeRlerre Mon@im Maitre Jedi du Mind Mapping). Je vous
recommande vivemengtlidier ses livre€e sont de véritables bijoux qui peuvent vous
faire gagner en efficadii#@ns tous les domaines de votre vie.

Si vous le voulez bien, nous allons laisser la théorie elepedisadirectement a la
pratique. Commen® Et bien... vous allez suivre étape par &aymnception du
texte que vous étes en train de lire actuellemerRourquol? Parce que cet article a
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éte écrit a partir d'une carte menjale

RemarqueVous paivez procéder de la méme facon pour écrire vos articles de blog.
Vos pages de vente. Ou méme un;Hyre

Commencgons...

L'outil de Mind Mapping

Pour faire une carte mentale, vous avez 2 solutions. Soit vous utilisez une feuille et un
stylo. Soit vous uskz un logiciel de Mind Mapping. Je vous recommande de privilégier
le logiciel, car il offre bien plus de possibilités.

Pour ma part, j'utilise principalememeMindet Xmind. Vous pouvez les télécharger
gratuitement en cliquant sur leurs liens respectifs.

Pour la conception de cet article, j'ai utildértaere version de FreeMind
Elle m'a permis de

Trouver mon idée d'article
|//Regrouper des ressources
Créer une carte pour... (» Faire 'ossature de mon article
\ Organisez les idées
Obtenir un texte a partir de la carte (en un clic)

La carte aide a toutes les étapes de la conception

Comme vous voyez, la carte mentale est tdiléed les étapes de la concepin. De
larecherche d'idéesa larédaction.

J'ai donc commencé par rechercher une idée pour le sujet principal de mon article.

|. Trouver l'idée

Je voulais que mon article, dans ce présent livre, parle de Mind Mapping. Mais le sujet «
vaste. Vraiment gévaste. Il me fallait donc trouver un angle d'attaque. Une idée
principale. Ou pour étre plus prétisuver de nombreuses idées, et en sélectionner une
qui puisse fainen bon sujet

Pour cela, j'ai utilisé conjointement 2 techniques de Mind Mdpflage de
diagnostic et leBrainBloom.

1. La carte de diagnostic

La carte de diagnostic est I'adaptation en Mind Mappintediumigue de
journalistesconnue sous le nom d8&/+2H (Who ?When?What?Where?Why?
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How ?How much?)

Voicile modéle d'wne carte de diagnosticVous pouverélécharger ce modélau
format .mm emrliquant sur l'image cidessous.

Qui?

s »Comment?
Quoi? ; ; R / _
ouV] Carte de Diagnostic <~ Combien?
=/ Pourquoi?
Quand?’

Le modeéle d'une Carte de Diagnostic

La carte de diagnostic est précieuse, car elle pamabts@'T votre sujet sous tous les
angles possiblesElle donc idéale pour trouver un maximum d'idées précises a partir
d'une idée vague.

Pour | utiliser, il vous suffit d'inscr
Carte de Diagnostic dans le cercle, au centre).

Dans mon cas, j'ai doncieeMind Mappingy:

Qui?
=\ Comment?
Qo a1 (Combien?
z * Min apping < Combien”
ou? ppIng :
Pourquoi?
Quand?

La Carte de Diagnostic pour |&sujeviapping

Ensuite, il faut réaliser BnainBloom pour chaque question (RCombier?...etc.).
Voici comment

2. Le BrainBloom

Qu'estce qu'urBrainBloom ?C'est tout simplement uneteode brainstorming. Je
I'explique plus en détddns cet article

A quoi ¢a ser2C'est simplefaire unBrainBloom vous permet de trouver un maximum
d'idées répondant a chacune des questions de la carte de diagnostic. Voici comment
procéder

Prenez la premiere brané@ar exemple la branchBaurquoi?» puis écrivez toutes
les idées qui vous passentigpé&te et qui sont en rapport avec le theme. Pour moi,
c'était tout ce qui me passe par la téte pour la qudtiorgoi le Mind Mappirky.

Le but est reellement d'obtemr maximum d'idées en un minimum de tempsNe
cherchez pas la qualité, fTeiQUANTITE.
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Ne vous limitez pas. Ne réfléchissez pas. Ecrivez absolument toutes les idées qui vous
passent par la téte. Vous les trierez plus tard.

Voici par exemple une petite partie de mon BrainBloom sur la breoahguei?»:

* Mind Mapping =
Pourquoi?

utilis: s 2 parties de son cerveau
|
PARL AR aliin b

La brancheeurqni?»

Répétez I'opération pour chaque branche de votre carte de diagndDadui
Comment?..etc.)

Puis, une fois ce travail terminé, passez toutes vos idées en revue. Effacez les répétitio
les idées absurdes et toutes celles qui ne vdPaiisaBalysez votre carte de fagon
réfléchie.

Vous y distinguerez 2 sortes d'idées

1/ Les grandes idées Ce sont celles qui feront de bons sujets d'articles. Vous devriez
en trouver une bonne douzaine. Ou plus.

2/ Les idéees secondairesElles pourronétre utilisées pour votre contenu.

Astuce pour Blogueur¥ous tenez un BMgus cherchez des idées2ZFatides
reproduisez la technique que vous venez de voir pour chaque catégorie de votre blog."
assez d'idées d'apimle en écrire au moins un par jour pendant:l an. Ou plus

ll. Regrouper les ressources

Maintenant que vous avez trouveé le sujet principal de votre texte, vous devez partir a la
chasse a l'information

Mais avant cela, je dois vous parler de rivlmul&le Article>et vous I'offrir )

Mon «Modéle Article> est le modéle de carte mentale que j'utilise pour écrire les articles
de mes blogs.
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Il est inspiré de celui 8erre Mongde I'ai modifié léegerement dfel'adapter a mes
besoinseta ma faca de travaille. Modifiezle, vous aussi, a votre convenance.

Voici a quoi ressemble moRlaedeéle Article> (téléchargde au format .mm en cliquant
sur I'image alessous)

Collecte
| » = Citations
Ressources4 - /= Conjugaison
———="\M = Synonymes

MODELE ARTICLE {V‘ - Fouineux.com

~ Intro

enui

Article{— Cont

Conclusion

Ma carte modele pour écrire mes articles de blogs

Pour le moment, intéressemis a la partie supérieure de ce modele, c'est a dire, a la
branche Kessources Elle est composée de deux branches &ikzdlectes et
«Outils».

1. La branche ©utils »

Les fleches rouges, dans la bran€hdils», indiquent qu'il s'agit denk:)

Ainsi, si vous cliquez suCkations», une fenétre s'ouvrira vers le site Evéne (catégorie
Citations). Vous accédez également, en wligeulun dictionnaire des synonymes, a

un site de conjugaison en ligne, ainsi qu'a I'exEell@mtux.confvous y découvrirez
guelques outils linguistiques dont vous ne pourrez bientét plus vous passer.)

Vous pouvez ajouter a vos ressoumesles outils que vous désireASoit des
raccourcis vers des applicationsesudibcuments stockés dans votre ordinateur. Soit
créer des liens vers des pages web.

N'hésitez pas a ajouter tous les outils dont vous avez besoin dans les Ressources. Cett
branche est |la pour ¢a. Vous les aurez ainsi a portée de clic, et ne peedenpas d

pour les chercher dans votre ordinateur, dans vos favoris ou sur Google. Un gain de
temps considérable.

2. La branche «Collecte»

C'est dans cette branche que vous atdleeters> toutes les informations que vous
trouverez sur votre sujet pmipal.

Ou trouvez ces informatio¥/oici quelques pistes

dans lacarte de diagnostioque vous avez réalisée en étape | (et oui, elle regorge de
dizaines d'idées que vous pouvez reprendre pour votre texte)
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sur Internet
dans vos livres
dans votre savgpersonnel

Notez alors toutes les idées intéressantes que vous trouvez (une seule idéeegoar ligne).
but est de regrouper dans IB&essourcestout ce que vous pourrieet pensed
utiliser dans votre article.

Voici une copie d'écran du début de aflacte d'information pour l'article que vous
étes en train de lire. Comme vous voyez, j'ai ajouté une bidéele &t une branche
«sources afin de m'aider dans cette coltecte

trouve )

Ressourcesy —

ollectex 028 09 depan au coaw

Rassembler I'information dans la Godleche «

J'ai continué éollecter ainsi l'information pendant un petit moment. Je préfere avoir une
trop grosse collecte, qu'une trop maigre.

Dailleurs, je vous recommande vivement de collecter plus d'information que nécessaire
Ce wurplus» ne sera pas perdu, car vous popeatétre 'utiliser pour vos prochains
textes.

Puis, dés que vous estimez avoir collecté suffisamment d'information pour votre article,
VOUS pouvez passer a I'étape suivante... Et bonne nouvelle

=> Le plus gros du travail est fait)

Ce n'est pas umdague. Car une fois que l'information est collectée, vous n‘avez plus
qgu'a l'utiliser pour créer le plan de votre texte, puis pour le rédiger. Voici comment
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[1l. Construire l'ossature du texte

Apres avoir collecté l'information, vous devez l'analysdremsement afin d'élaborer
un plan, c'eskdire en extraire les grandes lignes de votre article.

La carte mentale est d'ailleurs efficace pour cela, car elle permet d'avaina laifois
d'ensembleetune vue détailléede vos idées. Cela deviemdtres facile de les
organiser, associer, dissocier, regrouper, etc.

Vous ne devriez donc pas avoir de difficulté a trouver le plan de votre article grace aux
idées que vous avez notées dRessources Plus vous vous en entrainerez a le faire,
et pus vous y arriverez facilement.

Au pire, il vous suffit de regrouper vos idées par théme (en faisant des glisser/déposer)
Et vous verrez alors votre plan apparaitre. Comme par)magie

L'avantage du Mind Mapping, c'est qu'on travaille en visuel. ficeséddacile de
déplacer comme on veut tous les éléments d'une carte et de tester toutes les
combinaisons possibles d'idées.

Puis, une fois que vous avez trouvé votre plan, Heséiars la partiecontenw de la
branche Article» (entre Intro et@clusion).

Voici le plan que j'ai trouvé pour ce texte

| //Uti\iser le mind mapping pour rédiger
‘ /‘ / Intro|

| /A quoi sert le mind mapping?|
/). Trouve lidee \

-1l. Regrouper les ressources

\ U1l Faire le plan

\ \o

\ \NIV. Générer le texte|
\ =

\ \Conclusion|

Les grandes lignes de mon article

Ca y estNous avons l'ossature du texte. Le plan est fait. Dans mon cas, il est composé
d'une introduction, de 4 chapitres et d'une conclusion.

Maintenant, il @ reste plus qu'®iocher> dans les idées qui ont été collectées pour
rédiger le contenu de chaque chapitre du texte. C'est I'étape: suivante

IV. Rédiger le texte

Le plan est fait. Les idées sont collectées. Il n'y a plus qu'a écrire le conterendu tex
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utilisant les idées qui ont été collectées dRessaurces

Cette foisci, le contenu ne sera pas rédigé directement sur la carte, naalsadians
de notes Vous verrez pourquoi dans un instant...

La barre de notes se trouve en bas, comnunteencette copie d'écran

ict
ml -- ‘“- ll- Iil‘ .‘l -l'm]“

La barre de notesieist «

A savoir. Vous pouvez afficher/masquer la barre de notes dans |Affiemage.

Ensuite, il suffit de passer votre souris sur votre brahthe xafin de la mettre en
surbrillance (en gyis

{ Utiliser le mind mapping pour rédiger|

\ Intro |
f A quoi sert le mind mapping
i

{ I. Trouve lidée |

La branche Intro est sélectionnée

Puis, écrivez votre introduction, dans la barre de notes, en écrivant une phrase/idée pal
ligne. Ici, le but n‘est pas d'écrire le texte final, mais le campenoximatit> de votre
introduction.

Voici ce que dare mon intra
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Editer Mise en forme Tableau Aide

3]
@ O cu| B [ @4  sansSerf v 12
@ | Vous &crivez régulierement?
@ Vous voulez un outil pour avoir plus didées et écrire plus vite?

Cet outil existe-+-il? OUI ! C'est |a carte mentale.

2 Voici a quoi elle ressemble et 3 quoi elle peut servir:
® == IMAGE CARTE1 <=

; Je manque de place pour expliquer toutes les utilités de la carte menta
E Sivous ne savez pas ce que c'est une carte mentale, cliquez ICI (lien ve
«' Ici, je montre étape par étape comment utiliser carte mentale pour:

> = trouver des idées d'articles
‘_' = rédiger plus vite
*
X Je tiens cette méthode de Pierre Mongin ==mettre un lien vers ses livre
% Nous n'allons pas faire de théorie et passer directement 3 la pratique.
@ Comment? Je vous montre en détail comment j'ai congu ce texte.
@ Pourquoi? Parce que cet article a été écrit sur une carte mentale.

La rédaction de mon Intro

Comme vous voyez, je note une idée/phrase par ligne. Et je passe une ligne entre les
paragraphes.

Je fais ensuite les 4 chapitres de mon texte. Et la conclusion.

Mais pourquoi écrire dans les notes, au liedaleeldirectement dans un traitement de
texte, me demandereaus? RéponseParce que vous allez gagner du temps. Beaucoup
de temps. Voici pourguoi

En écrivant directement dans les notes, vous n‘avez pas besoin de jongler entre
FreeMind et votre traiteent de texte. Vous gagnez donc du temps. De méme, votre
carte se trouve juste-@essus des notes. Vous voyez donc toutes les idées que vous
avez notées danRessources en un clin d"7i.i/

Mais vous allez me dire que cela ne doit pas étre pratigueppérer le texte ensuite,
pas vra

Et bien c'est la que ca deviscinant.. Vous pouveimporter votre carteen format
OpenOffice en quelques secon@gsartir de la version 0.8.0 de Fr&eMiradmment
procéder

Tout d'abord, il faut expiar la branche&ontenw> en tant que nouvelle carte.

Pour cela, mettez la branche "Contenu" en surbrillance
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@b A quo sert le mind mapping
Article ¥ Con:enu{ b Il Regrouper les rassources

La brancheCentenw est en surbrillance

Puis cliquez suFichier > Exporter > La branche en nouvéltisaobdenez votre
nouvellecarte:

< Intro
<5 A quoi sert le mind mapping?
— [/ i Trowe rise
lic2{e V~ <l Regrouper les ressources
=\l Faire le plan
&5 IV. Générer le texte

< Conclusion

Une nouvelle carte mentale se crée
Maintenant, nous allons transformer cette carte en fichiey texte
Pour cela, faitdschier > Exporter > En document OpenOffice Writer...
Enregistrete au format .odt.

Puis, ouvrete dans OpenOffice Writer
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Comment utiliser le mind mapping
pour écrire un article

1 Intro
Vous écrivez régulidrement?
Vous voulez un outd pour aveir plus didées et écrire plus vite?

Cet outll existe-t-47 OUL ! C'est la carte mentale

Voici & quoi elle ressemble et 3 quol elie peut servir
= IMAGE CARTE] <=

Je manque de place pour expliguer toutes les utlités de la carte mentale
Sivous ne Savez pas ce que C'estune carte mentale, cliquez IC (ken vers
articie VM)

ek je montre étape par étape commaent Wtiliser carte mentale pour
> trouver des idées darticles
> rédiger plus vite

Je tiers cette méthode de Plerre Mangin >>mettre un lien vers ses livres<<
News n'alions pas faire de théorie et passer directement & la pratique

Comment? Je vous montre en détail comment fai congu ce texte.
Pourguai? Parce que cet article 8 b€ £crit sur une carte mentale

2 A quoi sert le mind mapping?

Pour faire une carte mertale, vous avez 2 sokutions
1/ Uthiser une fewlle et un stylo
2/ Utliser un logiciel de Mind Magoing (recommandé)

Pour ma part. |‘utilise principalement FreeMind ¢t Xmind

Pour cet article. 'ai utiisé FreeNind,
=>> IMAGE “UNE CARTE POUR. * <=

Comme vous voyez. Is carte est uble de la recherche didée 3 la rédaction
m

nbr (i ! Xl { e Do [ B v € My & ol b 4o ) & [ B 2l MM bl Yoy, bbas VA WtAe Wi -

-

Votre carte devient un texte

Il ne vous reste plus qu'Beécrire» votre texte correctement, et a le retravailler. Ce qui
devrait se faire facilement et rapidement, puisque votre texte est déja plus ou moins écl

Pour finir...

L'utilisation des cts mentales peut paraitre un peu complexe aux premiers abords.
Vous pouvez vous y perdre un peu. Avoir du mal a bien I'utiliser. C'est normal

Un temps d'adaptation est toujours nécessaire. Le principal, c'est vraiment de vous y
mettre, et de le fairegudierement.

Lorsque vous maitriserez cet outil et l'utiliserez quotidiennement, je vous assure que
vous ne pourrez plus vous en passer. Aujourd'hui, je l'utilise pour tout. Autant pour mon
travail, que dans ma vie privée.

Inspirezvous des modeles que y@vez téléchargeés ici. Et adalg®a votre facon de
travailler. Car vous voyez, la force de la carte mentale, c'est pgoewauadapter a
vos besoins. Comme bon vous semble. Comme vous préférez.

Je vous remercie d'avoir lu ce texte. Et j'espénreogs sera utile.

Retrouvezmoi sur mon blogwww.VirtuoseMarketing.com
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»' Yvon CAVELIER

Copywriting-Pratique.com

Je travaille sur Internet depuis décembre 1999,
p®r i ode ~ |l aquelle | odoai ®crit
livre.

Joai cr®® | es Editions PERCEV
puis un gros site communautaire en juillet 2005,
qui compte aujourddohui pl us de

Auteur de 72 livres, de 24 | oc¢
centane de sites Internet dans divers domaines, je

suis égalemenin passionné de copywriting

m®t i er que jOexerce en profess

Je suis également propriétaire et principal auteur

du blog CopywritingPratique sur lequel je vous

parl e de copywriting, doi nf | ui
“ raison doéun article par jour

Mon objectif avec ce blog est de VOUS apprendre
commentcrire des textes qui font agirpour un
blog, un sitedes annonces, un CV, une lettre, ou
guoi que ce soit qui nécessite des mots.
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Yvon CAVELIER : Laméthode en 7 étapes pour réaliser
une page de vente qui transforme 10 visiteurs sur 100 en
acheteurs (si vous vendez des ebooks).

Vous vendez des livresoflenique®

Alors aimeriexous:

U Savoir comment réaliser une page de ventamgforme 10 visiteurs
sur 100 en acheteur®

U Pouvoir réaliser cette pagedeverme moi ns ddune heur
U Pouvoiravoides mil |l i ers doi @8®es pour v

U Trouver tos les arguments que vous voulez povaincre vos
cientsddacheter che?Z vous et pas ai l

Vous avez forcément répondu OUI a ces 5 questions, aussi je vous propose dans les
guelques lignes qui suivent de vous délemgecretdes copywriters lefup talentueux
de la planete pougaliser des pages de ventes quasi parfaites

On pourrait croire que ce secret consiste a maitriser tous les rouages de la persuasion
de I 6influence, ou ddavoir des talents

Etpourtantin en est ri en.

Non, il sdagit ici de vous expliquer | &
préparerleur lettre de vente, afin de pouvoir ensuite réaliser leur lettre en trés peu de
temps.

Je ne sais pas si vous connaissez cette histoire aerBpbk Picasso, mais un jour,
un de ses amis vient le voir, et trouve le maitre assis devant une toile blanche.

Il lui demande «Que faigu ?». Picasso luirépondJ e mdappr °te =~ pei
mes plus belles Tuvres. Reviens plus ta
Etsaudain, il attrape ses pinceaux, sa peé
diable sur sa toile. Une ddraure plus tard, en sueur, il dévoile sa tdildableau

magni fique, qui sera estim® plus tard
Son ami luiémande alorskHé bienn Tu as produit | dune de

une demheure?»
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Picasso luirépondNon! Je | & ali E X £ chelulefMais g fait40ans d e
gue je la prépare dans ma ltéte

Les pages de vente qui réussisseotnets pas | e r®sultat QUE
ceux qui les rédigent.

Elles naissent surtout delese de préparation et de recherclipii se passe AVANT
| 6®cri ture de | a moindre | igne.

Gene Schwartz, | 0un des meuivirlaeguer sq ucoa py v
vendre au minimum 7 fois. Il prenait des notes, classait ses infos, et sa lettre de vente s
pr®parait tranquill ement dans sa t°te ¢
lisait.

I nNOh®si tait paessaléttrede verde emiueeripgotir du fvred e 8 C
lui-méme. De | daccroche ° | a concl usi on.

Dans les lignes qui suivent, je vais vous montrer comment vous préparer vous aussi
comme les grands maitres pour pondre une lettre de vente qui cartonne @schaque f

Vous allez donc découvarméthode en 7 étapegui permet de rassembler 90% des

i nfor mati ons n®cessaires - | O®1 abor ati c
COest | oin do°tre facil e. Ca va vous de
Mas si vous tenez | e coup, et Qque vous

| 0®criture doune | ettre de vente pour v

ce que vous imaginez.
Vous étes prét

Cbest part.i

Etape 1/7 : Découvrir et pendre connaissance du produit

Dans cette étape, le travail consibte ke livre de A a Z comme vous le feriez si vous
étiez un simple lecteur. Sans forcément vous poser trop de questions dessus, sans
prendre de notes, e peutemadirsailleuts] er consul t

L& obj ect bsollicitere wtre indoascient ainsi que les différents circuits
emotionnels qui vous caractérisent, afin que vous vous forgiez votre propre opinion d
| ouvrage.

Une fois votre premiere lecture terminée, larsssau moins un jour et une nuit
complete pour laisser décanter le tout dans votre cerveau.
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Votre inconscient est déja au travail.
Astuce : Gardez sur vous en permanence unnutes et un crayon pendant cette

p®ri ode. SO0il vousalwi ent qsuceu dvaoiuns unrdea viec
ce momenta, elle disparaitra a jamais.

Etape 2/7 : Découvrir activement le produit

Munissezx ous bdduannotes .et ddun crayon

Vous pouvez également le faire avec votre ordinateur, auquel cas, chéez en fi
appelede (par exemple) Phrases et idées issues du produit

Vous allez ensuite reprendre le livre au début, et vous allez le salilignant tous
les passagesjui offrentun avantageau lecteur.

L6obj ect i fséleetisnnerdesrportiomside textiei pourront presque étre
réutilisées telles quelles dans votre lettre.

Si des idées vous viennent pendant votre |letitee;les dans votre fichier. Vous y
reviendrez plus tard.

Astuce: Inscrivez le numéro de page a coté desgassgue vous notez. Vous
retrouverez ainsi facilement leur localisation dans le livre. Tres utile.

Etape 3/7 : Organiser sa recherche et son travalil

Dans cette ®tape, vous all ez pr®parer v
| 6 or g aeavotsedravailon d

Commencez paréer un dossiesur votre ordinateur, que vous appellerez comme le
titre du livre. C besdes dotumenidjoesveus alez cotleater ¢ C
ou créer pour votre page de vente.
Ensuitecréez des souslossias. Vous pouvez en créer autant que vous voulez.
Dans | 6id®al, i1l devrait contenir au mc
1. Produit / Cadeaux
2. Recherche

3. Lettre de vente

4. Fichiers divers
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Mettez le produit, ses cadeaux, et les éventuels visuels qui le représentensians le dos
1.

Mettez le fichier que vous avez créé quand vous avez lu activement votre livre dans le
dossier 2.

Astuce: Personnellement, je sépare le dossier produit du dossier cadeaux. Ca me pern
de cr ®er doéautres pr oduittexe melsuwispastseaavi d a v
pour le produit en cours. Une petite astuce qui permet de gagner 2 ou 3 jours de

recherche pour |l a folis dbéapr s. Ca ne s

Etape 4/7 . Recenser et classer les sites

Cdbest | a grosse phasuesalezparcoarirléwebdala doi nf
recherche de tous les sites qui traitent du sujet du livre.

Cbest une tr s grosse partie. Pr ® v oyez

1. UtilisezGooglepour rechercher

U Despagesle vente dproduits similairesu \otre.

U Desforums ou on parle dtheme de votre produit

U Desblogsaxés sur le méme theme

U Desdocuments PDF@ surtout les theses étudiantes

U Dessitesint er net d 8quinvdéus founmaiontides mfos de
base pour étayer vos propos

U Des sondageselatis a votre theme

U Des actualitésa propos de votre theme
Vous pouvez enregistrer chaque site ou page gue vous trouvez dans vos favoris ou dar
VOS marqugages, ou alors enregistrer une ou plusieurs pages de chaque site sur votre

ordinateur.

Pour cela, faise«Fichier + Enregistrer la page sous, choisissez si possible le format
«.mht», et enregistrda dans votre dossie2.«Recherche»

2. Pensez a faire la méme chose en Anglais.

Traduisez sommairement avec Google.
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Dans certains théemes, les pagdaiaag sont bien plus nombreuses que les pages
francaises.

3. Allez faire un tour surAmazon

Repérez tous les livres qui smothesde celui que vous vendez. Metazs sur la
page de chacun, et enregistrez la page dans votre dossier Recherche.

Apréeses 3 ®t apes, vous devriez avoir un b
du theme du livre que vous devez argumenter.

Astuce: Personnellement, je créedossier spécial Amazoet | 6appel |l e c
avec le nom du livre en question.

Je «copiecolle» également dans un ficlheelien vers chacun de ces livres chez
Amazon, ce qui peut permettre de faire une bibliographie en cadeau par exemple,
surtout si le theme est bien fourni.

Etape 5/7 . Sélectionner les infos

Maintenant que vous aveztro® t out es ces i nformations,
qui vont vous servir pour votre lettre de vente.

Reprenez donc votre bloc notes, et créez un nouveadu fichier, que vous apptikerez
autres sites».

Tout ce que vous écrirez ou copiereedians devra étre réécrit (et non copié mot a
mot comme les passages du livre).

Passez en revue chacun des sites que vous avez visités, en sélectionnant les passage:
les infos a utiliser dans votre lettre.

Copiezcollezles dans votre fichier.

Astuce:Not ez en bas de chaque info | dendro
facile ensuite de la replacer dans son contexte au cas ou.

Etape 6/7 : Trouver des idees

A cette étape, vous avez 2 fichiers :
Un premier avec les passages du livre + vos idées

Un deuxiéme avec les passages des différents sites que vous avez visités
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Ici, vous allez créer uarBefichier que vous allez appeléaées ».
Et vous allez passer une bonne geuarnée a y mettre des idées en vrac.
Ne vous censurez pas. Mettet ce qui vous passe par la téte

Comme vous avez passé quelques temps a parcourir les sites et le livre, votre inconsci
est en ®bullition et a plein doi d®es gL

Mettez un mot dans votre fichier, puis laissez divaguemangreation. Inscrivez
ensuite tous |l es mots qui vous Vviennent

Vous pouvez utiliser les 6 démarregigestions suivants :
U Qui a créé ce produit ?
U Pourquoi at-il été créé ?
u |l traite dequoi ?
u Commenton | dutilise ?
U Ou peuton le pratigueou le lire ?
U Quand estil le plus efficace ?

Vous pouvesuivre cet exempb®ur vous donner une idée de comment c¢a fonctionne.

Astuce: Entrecoupexotre brainstormingd 6 ubree nuit de sommeil
L6di nconscient est tr s fort pour travai

Et au matin, reprenez votre |liste, et c
seront encore plus intéressantes que la veille.

cliaussi, ndoubliez pas de conotespaurver ~ p
pouvoir noter vos idées nocturnes !

Etape 7/7 : Organiser ses idées

A partir de cette étape, tout va devenir un peu plus facile. Si vous regardez bien, vous
avez déja pratiguente@outes les informationsqui figureront dans votre lettre de
vente.

Vous avez des passages du livre, des phrases récupérées a droite a gauche de pages
vent e, et une tonne doi d®es inscrites s
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'l va sdagir mai mpdueen fairegueldqué chosg dempuissamtret dé o L
tres bien documente.

Vous allez donc créer 4 nouveaux fichiers que vous allez intituler :
u Peindre
U Promettre
u Prouver
U Pousser

Reprenez vos 3 fichiers d® " cr ®®@ess4 et
fichiers cidessus.

Dans le fichier Reindre», mettez toutes les histoires, les chiffres, les infos sur le theme
du livre, les anecdot&gparez bien les passages du livre, avec les passages des lettres

Dans le fichier Rromettre» metez tout ce qui touche aux avantages, aux problemes,
aux solutions, aux caract®ristiques du
Vous trouvez sur les autres sites.

Dans le fichier Rrouver», mettez les témoignages, les exemples de ga@meees
sur les sites, les études, les sondages, les citations des livres.

Dans le fichierRoussere , mett ez tout ce qui pousser
| es phrases, |l es exemples de | i enpar r ®c U
extension tout ce qui pousse ©~ | dachat.
A la fin, il ne devrait plus rien y avc

Astuce Créez un cinquieme dossier que vous appellvezs». Vous y placerez les
«inclassables. Je ndh®s i &®ugwssisrs plus spéciBogues, dadgemas t r
«Garantiey, sAnecdotes, «Offrese, et c. .. Toutes | es ®ta
fait.

Et maintenant ?

Limit® par | a place, je nodoai pu que sur

Pourautant, vous avez maintenamiplan détaillé pour faire vos recherches dans le
but de faire une page de vente beaucoup plus facilement.

Et pour vous aider © construirancette g
«plan» en 10 points pour réaliser une lettre de vente logique, puissante et vendeuse
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Vous y trouverez un exemple de lettre de vente réabséme systeme.

Vous avez juste a suivre le plan.

Sachez également que sur monitpg/www.copywritingpratique.cornvous
trouverez chaque jour un nouvel article qui volesgmcopywriting, pour progresser a
votre rythme et en apprendre un peu plus chaque jour dans ce domaine.

Vous y trouverez égalemantgénérateurautant i que ddacc rexclosifes
(37 accroches générées en quelques secondgse vous pouvez utiliser pour
nNdi mporte | equel 8pmdutsexemped)odui ts (cont.i

A tout de suite suLopywritingPratique.com
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Christian GODEFRQY

LivresOutils.com

Je suisopywriter, auteur et infopreneefrje suis
® g a | eunaestprenhigis millionnaires francais
de I'Internet.

Je suignarié,j 64aenfantse taimglide, bricoler,
faire de la planche a voile et voyager.

J 0 @émarré sur Internet il y a 10 ans, sans
dépenser un centime,jetmontre a ceux qui S'y
intéressent les rouages de la réussite sur le Web.
Mon domaine de prédilection : |'édition et la
formaton.

Jemes a la disposition dmes étudiantsnes 40
ans d'expérience de la vente directe et de I'édition
de livres pratiques.

Mon site principal, http://club-positif.com
distribue gratuitement des outils de dppelment
personnel, des livres pratiques, des tests de
personnalité¢ et des histoires d'inspiration
personnelle.

J Gaasski un site de vidéos gratuitefe oéveéle les
secrets des livrpeuvoirs dema bibliotheque
personnellenttp://livresoutils.com

Enfin, je forme quelques privilégiés au
"Copywriting Hypnotique". Pour étre tenu au
courant, regardez ceci http://copywriting
hypnotique.com
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Christian GODEFROQY : 21 facons de retenir lantérét, et
7 facteurs qui influencent |@&fficacité ddune pub.

Confessions doun copywriter

J'ai découvert le copywriting quand je suis tombé amoureux :

J'étais d'une timidité maladive et je ne pouvais pas déclarer ma flamméfaisalte q
battre | a chamade °© mon ciur.

Par contre, il me semblait facile d'écrire ce que je ressentais dans une lettre.
J'ai donc écrit, posté la lettre... et attendu.

La jeune femme dont j'étais tombé amoureux m'a téléphoné et m'a dit "il faut qu'on se
voie".

Nous avons vécu ensemble, nous sommes mariés et avons eu un fils.
Plus tard, j'ai eu une force de vente et j'ai eu l'idée d'écrire a mon réseau chaque semal

En quelques mois, j'avais le plus grand réseau de vente de France et 15.000 personne:
sont nées de maogseau.

A 22 ans je roulais en Porsche. Et jai tout perdu.
J'ai créé une entreprise de formation avec 2 amis.
Comment remplir nos séminaires ?

J'ai eu l'idée de rédiger une annonce publicitaire. Nous avons eu des milliers de
participants

A chague fois, la magie de mots bien choisis sur le papier semblait pouvoir faire des
miracles.

J'ai quitté mes associés pour démarrer ma propre affaire, une activitéditauteet
passé une annonce.

Avec 1.500 euros d'investissement, j'apti@iitnon argent par... 25 ! Je n'ai plus jamais
regardé en arriere.

Suisje un étre exceptionnel ?
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Non, j'ai tout simplement APPRIS a écrire des textes de vente.

Avant moi, des dizaines de "copywritec&st le nom de cette professiont étudié
lesmeilleurs mots, les meilleures phrases, et transmis leur savoir.

Si vous savez parler, si vous étes capable de convaincre un ami d'essayer un nouveau
restaurant ou d'aller voir un film, vous pouvez vous aussi maitriser cet outil.

Il vous suffit de marcheians les pas des plus grands. On ne s'improvise pas copywriter,
on le devient.

Voici quelques exemples de conseils pour rédiger des textes, pages internet, scripts de
vidéo, textes audio qui déclenchent de 'action ou des ventes :

21 fa-ons t@rét retenir | i n

1. Commencez votre texte par une question.

2. Commencez avec votre bénéfice le plus important.

3. Donnez des nouvelles. Quelqgque chose
journal.

4. Evitez les généralités, soyez toujours spécifiques Stemun chiffre, ne dites pas
«plus de mille dites «€..247 ».

5. Tres vite, identifiez votre texte avec les besoins et les désirs du prospect.

6 . Restez avec | es points doadrdymdttez du c
vous a lalace du lecteur, quelles sont les raisons pour lesquelles il pourrait avoir envie
débacheter et non pas quelles sont vos r

7. Choisissez des angles de vente qui ont un appel plus général, de fagcon a pouvoir
toucher une quantité plusgde de personne.

8. Concentrexous sur les choses importantes et oubliez les petits détails. Ce ne sont pe
les petits détails qui vendent, ce sont les grosses choses.

9. NOh®sitez pas ~ avoir des appetl s ®mc
pl us vous aurez do®motions dans votre t

10. £viter | es promesses un peu plates,
ce quodoon fait avec | es histoires, on dr
personnal it ®, de | 6int®r°t humain, fait

sur avec naturel.
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11. Mettez des choses intéressantes dans ce que vous écrivez de facon a ce que ce sc
intéressant a lire, bien sar.

12. Nesoyezpasdistkiar des choses qui nédont rien
propos.

13. Utilisez des sous titres Tr s souv
|l ongs |l ongs textes et qui nédont pas de
| 1 nt ®r °t |, gui per mettent de rentrer de

14. Utilisez un style vivant, dynamique, ne faites pas de phrases longues. Utilisez des
constructions de phrases courtes, et claires comme le cristal.

15. Si vous écrivez en prenjet quelque chose qui est un peu compliqué, réécrivez le
pour que ce soit vraiment « punchy ».

16. Utilisez le temps présent autant que possible et le singulier plutot que le pluriel.
17. Faites comme si vous étiez en train de dire votre teXtecagu@E u n .

18. Utilisez des verbes actifs, des mots qui créent des images. Il faut que chaque mot n

soit pas abstrait, mai s, tout de suite
19. £vitez dodavoir trop doadj epdssahce, da
de votre texte. Utilisez un vocabulaire simple. Evitez les mots érudits, parce que votre
prospect risque de ne pas |l es comprendr
20. Grammati cal ement , essayez doavoir u
d 6 o rraphepggi a une bonne grammaire, avec des liens entre les phrases.

21. Un texte doit étre invitant, ayez des phrases courtes au début.

7 facteurs qui i nfl uencent | 6effic
1. Tout ddabord, Il a taille des publicit
2 . isdiiandas touleurs. Généralement, les couleurs augmentent les rendements.

3. Les jours de publication Dans un | c
fonctionnement mieux que ddautres. Sur

exemple,dal’swe ber, | e syst me dbéauto r®ponde
m° me dans | es relances, on peut tr s bi

jour de la semaine, a telle ou telle heure. Le timing peut donc tout a fait étre calculé pot
g ul éorresponde exactement au moment ou vous avez les meilleurs rendements.
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Vous allez me dire maintenant, comment savoir quand on a les meilleurs rendements ?

Cbest simple, vous regardez |l es statist
jours et des heures 0% vous avez beaucol

4 . LOoeffet de gravit®. Vous savez que |
a descendre. Le regard descend toujours, il y a un effet de gravité. Et puis, on a tendan
en tout cas en occident, a aller apres vers la droite.

5. Les grands ®v nements sont des conc.l
rarement . Donc so6il y a, par exempl e wur
pour envoyer des pubsm®ins que vous n'arriviezeodlere © | 6§ ®v ®n e me n't

Considérez que si brusquement, il y a un raz de marée qui tue des dizaines de milliers
personnes, Il wvaut mieux ne pas envoyer

6. Il y a aussi des effetstdmps. Par exemple, quand il fait trés beau, sur internet, lui ne
parl e pas encore doéinternet, mais il p &
baissent parce que les gens ne sont pas devant leurs écrans.

Les statistiques

7. Ensuite,leafct eur | e pl us I mportant de tous

statistiques de tout ce qudon fait gL
de bons rendements, quel est le meilleur texte.

Vous allez voir que les meilleu®s ul t at s, on | es obtient
résultats passes.

Comment découvrir les secrets

J'ai collectionné, ces 40 derniéres années, les meilleurs livres sur le sujet du copywritin
Certains sont introuvables.

Pour ceux qui veulent caitre leurs secrets, j'ai transformeé en vidéos les conseils de ces
livres. C'est gratuit.

Si vous voulez en savoir plus, allehatyoir//www.LivresOutils.com

Il s'y trouve de nombreux trésors qui peuvent doubtre revenu, mais ces vidéos sont
réservées a une élite : ceux qui comprennent la valeur des mots, la puissance des phre
le pouvoir des discours.

On peut changer le cours du destin avec des mots. On peut changer sa vie. Regardez
http ://www.LivresOutils.conpour en avoir la preuve.
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'Karim GALLEZE

Mailing-Liste-Rentable.com

Joai 23 ans, et je suis R®dact

Depuis quelques années, j'étudie le travail de ceux
gue l'on nomme réberement les "maitres
copywriters".

J'ai surtout étudié ce qui se passe auxUEtEsen
termes de marketing et plus particulierement, de
marketing sur internet. Etant passionné de
copywriting et de marketing par email, je me suis
spécialisé dans cesid domaines.

Bien sdr, je continue sans cesse a me former, a
chercher les pépites d'or que renferment les
coffresforts des maitres copywriter comme Joe
Vitale, Gary Bencivenga, Gene Schwartz, Christian
Godefroy etc.

Aujourd’hui, je réalise des docursede vente
(emails, lettres de vente, vidéo etc.) pour mes
propres clients et la société Action Web Marketing.

Retrouvezanoi sur mon sitehttp://www.mailing
listerentable.com
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Karim GALLEZE : Comment créer une puissante
accroche pour votre squeeze page...

Principes de l'accroche

Lobaccroche sert ° donner envie de |ire
phrase coh®rente ou par | duti | cideasbus.on ¢
Quand | e visiteur arrive sur votre site
rester. Cela ne peut se faire qubdavec U

le visiteur remarquera.
Elle sera donc a placer tout en hald gage.

Léaccroche est aussi essentielle pour r
sSon arrivée sur un nouveau site :

o Qu O-tyil paur moi ?

i Quoestque cela va mbébapporter concr t

u Estce que je peux investir mon temps ici ?

Surunesggeeze page, | es visites vont vite.
ell e |it votre argumentaire et sd0abonne
votre page. Cependant, m°me ces 3 minut
vi siteur ne doit surtout pas h®siter. S
Bien entendu, votre but est quoil sOabc

prenne la décision de rester.

Al or s, t out -a coOest bien beau mai s.
Comment faire unebonne accroche ?

Tout simplement en respectant une regle :

Celleci consiste a :

i Intéresser

a Intriguer
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a Informer
(Et je rajouterai quobelle doit aussi at

En th®orie cdest simple. E n acprochetdoitq u e i |
donc inclure ces trois éléments pour prétendre a une efficacité accrue.

Et en y r®fl] ®chi ssant bien, cbest | ogic
guel que chose ne sobOoattardera pas dessuUus
sentiment de curiosité de votre visiteur.

La curiosité est un trait commun a tout étre humain...

Le pouvoir de la curiosité est utilisé depuis des millénaires pour vendre ou pousser a ur
action quelconque. Ne pas utiliser cet atout serait une erreur.

Enf i n, vous devez informer votre vVvisitel
votre offre en quelques mots, sans en d
ndest que pur e | o-gusEieantéressd paraoelgusensitvousy o u |
ndavez aucune i nformation sur cette m°n

Dans chaque accroche, vous devrez respe
accroche reussie.

Vous devrez aussi veiller ° ne pas fair
poi nt s. .. Pl us une phrase est | ongue mo

Si vous en écrivez plusieurs, cela peut vite devenir un véritable fiasco. En plus, si votre
phrase est trop longue, le temps que votre visiteur arrive a la finctal @llaura
oublié le début.

NOoubl i daaresprple . d&' ®cri vez pas un paragr e
Une phrase courte suffit et convertira mieux.

G®n®r al ement, il faut ®viter do®crire f
guel ques t ewsssr mpapeopresBoueezes gades, cetchiffre est un bon
compromis.

Avec 17 mots, vous pouvez faire une phr
gardant assez courte pour étre comprise par vos visiteurs.

Comme toujours en rédaction publi@taszous devez parler des bénéfices apportés au
client.

Sur une sqgqueeze page, vous devez parler
apportera.
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Cdbest tout ce qui |l mporte aux yeux de v

vousfaite . COest avant tout ce quoils ont

Généralement, écrivez toujours vos accroches en parlant de vos visiteurs et non de vol
Soyez spécifique

Un autre conseil que je peux vous donner est de toujours étre spécifique quand vous
créez une accrochdé @aadire que vous devez étre précis dans ce que vous dites. Pour
vous éviter un long discours, voici 2 exemples qui vous aideront a bien comprendre :

Accroche classique des personnes qui débutent :

¢ Comment jo6ai fait unmurrtucerpouechieh@tar gent
comment vous pouvez en faire autant »

Et voici une accroche sp®cifique, qui ¢
lecteur :
¢ Comment | O0ai gagn® 45 674 0 en janvi

pour chien et comment vous pouvez en faire autant »

La deuxiéme accroche est plus attirante et paraltra plus crédible car les résultats sont
clairement annoncés. lIssavenc e qudi |l s peuvent avoir °
rapporter 45 674 0

Cbest prouv® puisque cela a d®] " foncti
de choses pr®cises, vous g®n®r ewrwaysdiaus 0
VOS puces promesses etc.

Comment e
[

ntr dans | 6esprit de vo
BESOI N de SOI S

r
nscrire ur votre | i1 s

Une autre m®t hode puissante que | éatil:i
donc ?

Définition Wikipédia: ¢ LoOoef fet Zeigarni k d®signe
t ©che qudon-cd raPaRlti® @ent xir roaripluee. Le f a
ddune t©che c¢cr®e une motivation dbéach v

intr r ompue. Sous | 0effet de cette motiva
m®mor i s®e mi eux dgauica ne t ©che achev®e. ¢

Concretement, cela signifie que tant qu'une tache est inachevée aglteéedans la
mémoire des gens. Et vous pouvez tout a fait utiliser cet effet dans vos accroches.
Comment ?
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En parl ant dodoun ®I| ®menExemplsans tout d®voc

[« 1Y

¢ Comment cette m®t hode I nconnue du gr
par mois en seulement 3 heures de travail »

Loeffet Zeigarnik se concr ®tise avec ¢
savoir ce quodell e ,etet, comment il peut
La cons®quence de | deffet Zeigarnik est
accroche, tant quodi l ndaura pas d®couve
cette information, il devra | isteee | e r es
Le but principal de | daccroche est de ¢

Zeigarnik, ce but peut facilement étre atteint. Je vous conseille de toujours utiliser cette
méthode dans vos accroches, mais aussi dans vgx puesses.

Pour allez plus loin... En cliqguant sur le lien suivant, vous pouvez recevoir un guide
pratique de 105 pages qui vous dévoile les meilleures stratégies pour créer des listes d
milliers de prospects tres rapideméiiguez ICI
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Aurelien AMACKER

ReadMelmFamous.com

Il'y a5 ans je m'ennuyais dans un travail bien payé
dans un bureau, aujourd'hui je gagne ma vie sur
Internet et je suis libre de voyager comme je
I'entends (j'ai passé I'hiegr Colombie et je vais
passer I'été au Brésil).

Dans cet article je vais partager avec vous 5
conseils pour vous permettre de réaliser la méme
chose dans les 5 ans a venir.

Vous pouvez également me retrouver sur mon
blog: http://www.readmeimfamous.com
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Aurélien AMACKER : Comment vous débarrasser de
votre patron (sans avoir a gagner au loto) et partir faire
un tour du monde (ou méme deux) dans les 5 ans a venir

Conseil 1. Créez un blog (si ce n'est pas déjgait)

C'est tout simplement le moyen le plus facile de commencer un business sur Internet.
Voici pourquoi

- Avec un blog vous pouvez établir une présence en ligne et vous faire connaitre d'autre
entrepreneurs, trouver des partenaires, développaeésete.

- En publiant du contenu vous pouvez commencer a genérer des revenus tous les mois
(mes 3 blogs me rapportent maintenant jusqu'a 6 000 euros par mois).

- Mais votre blog peut aussi servir de base pour développer un véritable empire sur
Internet.

Une fois que vous avez généré du trafic sur votre premier blog vous pouvez ensuite cré
d'autres blogs sur des sujets connexes (comme je l'ai Y&@lazatrepreneur

Débutantet Bloguer TV, un site Internet proposant un service en ligne, une boutique

de ecommerce ou encore des produits d'information.

Dans tous les cas vous pourrez servir votre audience existante pour leur proposer plus
de services ou plus deguits et ainsi développer votre activité sur Intereet.

véritables petites machines de guerre marketing que sont les blogs sont apparues grac
des innovations technologiques majeures apparues dans les 10 derniéres années

- Avec des logiciels emément gratuits comme Wordpress vous pouvez créer un site
Internet et publier du contenu tres facilement, sans méme avoir besoin de toucher au
code.

- Avec le haut débit et les plateformes de diffusion de vidéos comme Youtube vous
pouvez publier des vidéetscréer votre propre chaine de télévision sur le net.

- Avec les réseaux sociaux vous pouvez faire connaitre ce contenu a tout votre réseau,
avec des plateformes de paiement comme Paypal ou 1ShoppingCart vous pouvez venc
facilement vos produits.

En fait, vous avez toutes les pieces détachées devant vouservidaevous n'avez
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plus qu'a les assembler pour créer un veritable bolide de course.

Il vous manque juste le mode d'emploi, et voici comment le trouver.

Conseil 2: Investissez dans vousnéme (le meilleur investissement de
votre vie)

J'étais nul en anglais a la fin de mes études, mais nul de chez nul (j'ai arrété en cours
d'année en terminale et je ne suis méme pas allé a I'épreuve au bac).

A 25 ans j'ai décidé de m'y mettre sérieusememqmoir voyager et me faire des
amis partout dans le monde, mais aussi pour pouvoir prétendre a un meilleur salaire.

3 ans plus tard je partais vivre en Australie ou j'ai créé ma premiere entreprise et 5 ans
plus tard je parlais couramment anglais &jm@sip(je viens de passer I'hiver en
Colombie ou j'ai pu me faire plein d'amis)

Aujourd’hui on me dit que je suis doué pour les langues, mais si je n'avais pas commen
aapprendre I'anglais tout sesiice que j'aurais vécu tout ¢dtstce que j'aurais
monté un business en Australie, trouvé des partenaires et dés clients

Non, je pense plutdt que j'aurais fait des petits boulots et que je serais ramicé en F
"une main devant, une main derriére"

Il y a un an j'ai décidé de gagner ma vie sur Internet pour pouvoir voyager, j'ai donc
commence a suivre des formations et a lire des livres sur les themes du blogging et du
marketing.

Aujourd’hui je gagne ma sig@r Internet et je continue a me former pour devenir un
expert, pour apporter encore plus de valeur a mes lecteurs.

D'ailleurs, les meilleurs livres et formations marketing sont en anglais. Devinez qui a pri
la bonne décision d'apprendre cette langaegiglqgues années

Je ne sais pas pour vous mais moi j'ai presque tout oublié de ce que j'ai appris en math
guand j'étais au lycée. Pourtant a I'époque j'ai passé mes examens avec succes et je s
passé dans la classe-dessus. L'année suivantejaore appris plein de choses, et
aujourd’hui j'ai tout oublié.

La vie moderne est ainsi faite, c'est comme une course téohagidgvez vous

concentrer sur la prochaine haie et la franchir pour espérer passer la ligne d'arrivée.
Toute votre vie vousdevrez acquérir des compétences pour passer au prochain niveau.
Mais dans la plupart des cas vos compétences seules ne suffiront pas, il vous faudra a
un ingrédient indispensable.
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Conseil 3: Cultivez votre réseau (et faitegsous de nouveaux amis au
passage)

Il'y a un cliché qui perdure, c'est celui de I'entrepreneur millionnaire, du battant, mais
ditesvous bien une chospersonne ne réussit seul.

Derriere chaque personne qui réussit il y a une équipe, des conseillers, un réseau.

Chérissez vos conta@rofessionnels, cultivez votre réseau, rencontrez tous les
blogueurs dans votre ville, interviewez des entrepreneurs ou des experts.

Soyez pro actifN'attendez pas que les opportunités vous tombent dessus..

Lorsque j'ai commence a bloguer a tempsjplsuis parti a la rencontre de tous les
blogueurs de ma région avec qui j'étais en contact sur Internet.

Ca m'a permis de passer de bons moments, de lier des amitiés et surtout de progresse
beaucoup plus vite.

J'ai également contacté les plus greomds de mon domaine en faisant leur interview.

Ca m'a permis de créer du contenu intéressant pour mes lecteurs et de gagner des
partenaires de premier plan. Alors, elle est pas bel2 la vie

En fait tout n'est pas toujours rose, et c'est ce qu'omr dansiun instant.

Conseil 4: Persévérez (et ne lachez jamais, au pire soyez patient)

Il y a deux types de personnes qui veulent créer leur entlepibercheurs
d'opportunité et les entrepreneurs.

Les premiers sont a la recherche d'une opponpauit&réer leur affaire tandis que les
seconds ont une vision a long terme pour eux et leur business.

C'est normal d'étre a la recherche d'un projet et d'envisager plusieurs idées. Lorsque je
suis rentré d'Australie il y a deux ans j'ai passé 6 moisrepiisigurs possibilités.

Mais le plus rapidement possible vous devez avoir une vision de vous et de votre
business a 5 ans et vous devez aussi avoir des objectifs a court terme (6 mois, 1 an et
ans) pour valider la faisabilité de votre projet.

Le secgt c'est donc de

1. Se donner assez de temps pour tester son projet
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2. Définir des objectifs intermédiaires pour vérifier si les résultats sont en phase ave
les attentes initiales

3. Avoir une vision a long terme pour soi et son projet

Mais il ne faut pas oullieessentiel.

Conseil 5: N'oubliez pas de prendre du plaisir (au cas ou vous l'aviez
oublié)

Je connais un francgais qui a pris sa retraite avant 50 ans et qui est parti vivre dans un g
exotique, devinez ce gu'il fait de ses joutnhées

Il blogue. Et céui rapporte de I'argent (de 1 000 a 1 500 euros par mois, en plus de ses
différents investissements).

Si j'ai refusé un travail bien payé pour développer une activité sur Internet c'est parce q
j'ai tout simplement pris conscience que si je devaeaisiclse pour arréter de

travailler je ferais certainement la méme chose que lui (a I'époque je bloguais depuis pl
de deux ans sans rien gagner, uniquement pour le plaisir).

J'ai donc décidé moi aussi de "prendre ma retraite”, a I'age de 30 ansiEmoeca
bloguer a temps plein.

Non seulement je fais un travail qui me plait (j'aime bloguer, j'aime apprendre, j'aime
rencontrer de nouvelles personnes) mais en plus cette activité me permet de voyager
comme je l'entends.

Lorsque j'étais salarié jefaustré de ne pouvoir voyager que deux ou trois semaines, de
visiter le pays au pas de charge et de rentrer épuisé.

Maintenant je pars pour plusieurs mois, j'ai le temps de me faire des amis, de vivre dan
le pays, de découvrir la culture, d'apprenéraauvelle langue.

J'ai ainsi passé plusieurs mois en Europe de I'Est, en Colombie, et je pars dans quelqu
semaines au Bresil.

Faites avant tout quelque chose que vous aimez, prenez du plaisir dans votre activite,
prenez du plaisir dans votre vie, ejdiat ne sera plus jamais un probleme.

Ou estce ce que vous voulez étre dans 5 ans;cpi@se vous voulez avoir accorpli
C'est aujourd’hui que vous devez écrire votre histoire.

Pour éviter de passer les plus belles années de votre vie dans soibezeaes
aventures et mes conseilsRead Me I'm Famous.
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Blogueur-Pro.com

Je suis Olivier Roland, et je suis entrepreneur
depuis | 6©ge de 19 ans, 0% |

entreprise qui existe toujour s
Joali r ®cemment cr®® ma deuxi
mai son do®di tions sur |l nter ne-

le succes fulgurant de mon blbgs Livres pour

Chawger _de Vie qui avec mon programme de
formation Agir &R®ussir g®n re
de revenus mensuels !

Joai ®gal ement <cBlGggeurun bl og ¢
Pro, qui est né de mon envie de partager mon
savoiff ai re et mes comp®tences a
blogueurs autour de moi a realiser leur réve et a
aussi pouvoir profiter ddoun s
| i bert® et | 6abondance gr ©ce °
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Olivier ROLAND : Le Triangle de la Réussite -
Fondation ddun blog a succes

La toute premiére étape pour démarrer un blog a succes est de trouver une idée de blc
dans une bonne niche : celle qui recoupe a la fois une de vos passions et au moins une
VoOos comp®tences, et pr®sent eunwastepuet ent i
gue je ndaur ai pas | e t emps cldweaidmurder i
consulter une vidéo gratuite pour vous aider a trouver une idée et choisir le domaine de
votre blog

Une fois que vous avez trouv® une ni che
s¥%r que | e d®but de | daventur e. *Btapauc 0 U
soit en sélectionnant une niche ultra saturée dans laqudlleeilsde chances de

percer (les nouvelles technologies par exemple), soit en sélectionnant un sujet sur lequ
ils ne sont pas passionnés, pour différentes raisons.

Mais plus encore de blogueurs sont bl oc
qgue | eur blog d®col |l e et -a ooinbréux s seuxe N N €
gui essaient de |l e mon®tiser alors quadi
n®cessaires poimportanbaacs rivaau, etrse ratnouventiagagnes
guelques euros par mois de revenus publicitaires (je suis passé par ces deux erreurs a
mon tout premier blofechnoSmayt

Pour avoir un blog a succes, il faut construire solidement trois piliers glai seront
fondation de votre succes :

U Le Trafic
U LOAutori t®
U La Relation et la Confiance

Ces trois piliers forment ce que |jOoapp
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Trafic

Le Triangle
de la
Reéussite
du
Blog

: Relation/
Autorité ) \Con Hande

Le Triangle de la Réussite
de votre blog

A partir de la, vous pourrez construire unamigle qui vous emmenera vers les
sommet s ! Chacun de ces piliers est en
permettra de développer les autres également. Et en négliger un affaiblira les deux aut

Ainsi,chacun de ces piliers doit étre availlé indépendammenti vous voulez créer
un blog qui a du succés'estadire que vous devez mettre en place des actions
spécifiques pour chaque pilier.

Premier pilier : le Trafic

Coest sans conteste |l e pilie@audiemat udodu
®mi ssion de t® ®, <comme | e tirage ddun
comme le nombre de places vendues pour un film, un indicateur de votre réussite prop!

|l nternet, et de vos pr aedhdaucbdptraits de ¢
VOUS pourrez m°me vous permettre de n®c
Rel ation/ Confiance, et m°me si Vvous Vvou

cela, vous serez quand méme capable de générer un revenu eaisonnabl

A contrario, si vous nbdbavez pas de tra"
inspirer la plus grande Confiance du monde, cela ne vous fera pas gagner un centime.
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Les principales sources de trafic

Comment cr ®er du t r pabktros mifjeananiéres, et moicituheo g
bréve description des principales, et notamment celles qui ont fonctionné pour moi :

- Les diggikes. Ne vous attardez que sur ces troidikeg@ar ordre de traflc espéreé si

VOuUus passez en page dodoaccueil)
" Scoopeo

T Fuzz

T Blogasty

Les autres ne vous rapporteront presque aucune visite, et ne vaudront pas le

-Les ®changes paldépdsse anns/eau dedneoeirs da recherche
(Google et autres préferent des liens qui ne vont que dans un seul sens), mais cela pet
vous donner un bon coup de pouce au début.

- Les forums de discussion. Il existe un ou des forums de discussioitegpepula

relation avec le domaine sur lequel vous bloguez ? Utilisez votre expertise et votre facil
a écrire pour créer des topics de référence qui vous positionneront comme un expert ef
gui pourront vous amener des fleuves de trafic.

-Ecriredes artiels i nvi t ®s | e principe est sir
votre blog, vous all ez I6®crire pour ur
| accord de son propri®taire ;) Joai

Récapitulatif : 7 articles invités a découvrir

Note : Je suis pour ma part tout a fait ouvert aux articles invif@ss diinres Boiirsur
Changer de VieuBlogueur Pro n & h Gneeicdntacted ge aufet -

- Les comrantaires dans les autres blogs. Cela fonctionne a peu pres de la méme
mani re que sur |l es forums, ~ ceci pr s
ecrit.

- Les médias sociaux. Utilisezeboolet Twitter.

- Le bouche a oreille. si vous utilisez intelligemment Facebook et Twitter.

- De plus, vous pouvez écrire des articles volontairement polémiques (de temps en
temps uniquement) qui pourront créer un buzas homains adorons les scandales et
les débats a rallonge.

-Les moteurs de recherche. Google est |
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moi s. Apprenez |l es bases du SEO (Il dar't
de visites des motsuwte recherche). En gros, plus votre blog a des liens qui pointent
vers |lui, et des |iens venant de sites
temps a se construire, mais si vous travaillez sur le Triangle de la Réussite ces liens
viendron t  dn@mas,xaméliorant vos classements dans les résultats de recherche.

- Les podcasts

- Les vidéos
Deuxi me Pilier | 6 Aut ori t®
LOAutori t® est tout simplement | Oexpert
| esquel s vous bleoguwaizs. aQuamnd |jje diiesu x0 gu
| ecteurs per-oiventd. Car | 0expertise ¢

expertise pergue.

Il est tout de méme difficile (et dangereux) de ne pas étre expert dans un domaine et de

passergurun-et | e moins que | 6on pui s-gaisildi r e
estacontraribaci |l e de ne pas °tre per-u Ccomme
un.

Au plus vous développerez votre Autorité, au plus vos lecteurs percevrontgvetre blo

ce gue vous écrivez comme étant des conseils pegaieuxp | us i | s ,auer on
plus ils seront a méme de changer leurs habitudes et leurs perceptions des choses poL
essayer celles qQque vous pr opgassezconn@tar c €
pl us que moi, | O0ai i nt®r°t ~° tester <ce
mdapporte quel que choseo.

Donc, au plus vous augmenterez votre influence.

Vous étes déja un expert pour de nombreuses personnes !

Celaveutdiregu vous °tes meilleurs qudéau moi n
domaine dans | equel vous avez plus dour
pourrez donner des conseils utiles aux débutants qui se lanceront.

lls ne vous prendront peétre pas par un expert, car ils vous compareront aux autres
gui ont plus doexp®rience que Vvous, mai
savez plus qudeux et que vous pouvez | e

Or, si vous choi si s s e zpassions, DY addgforeesichanaes c t
gue vous ayez déja développé des connaissances qui feront que vous serez un expert
aupr s ddau moins 90% de | a popul ati on,
choses que nous ai monlsailsidresamume cled € X &
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| 6excell ence am ne | e plaisir) et que n

Cela nous permet doéapprendre tr s facil
commencés en méme temps que nous mais ne sont pasésapaiolensujet. Donc

méme si le domaine que vous avez choisi pour bloguer est en relation avec une passio
gue vous ndavez jamais eu | d6occasion doa
passionn® vous permettra doapprendre be

Bloguer pamet de devenir un expert

Bl oguer per met de d®vel opper | es deux f

Lédexpert i s,eotremditrise réelle dydomaine que vous abordez.

Ecrire & propos de quelque chose (tout comme faire des podcasts ou des vidéos) vous
permret dody r®f 1 ®chir de mani re bien pl us
font (qui prend la peine de coucher ses réflexions par écrit ?), et le contenu que vous
allez publier va susciter des réactions, des commentaires et des questions qui vont vou
aider a progresser.

De plus, vous allez entrer en relation
OU Moins experimentés que vous, et les échanges que vous aurez avec eux seront une
formi dabl e occasion dden apprendre pl us

Vous pouvez ménEmarrer comme un complet débutant dans un domaine

particulier et bloguer sur les difficultés que vous rencontrez et comment vous les
dépassez, ce simple fait pourrait étre apprécié des autres débutants et vous permettra
débapprendre plus rapidement

C Otexactement ce que LaurenAgerendre la Phota fait en suivant les conseils que
je lui ai donnés (son slogan esisemble pas a pgset comme vous pourrez le voir en
cliguant sur le lien, son blogalécet il aide des centaines de personnes a débuter en
photographie.

Comme le dit Seth Godin dans son [ivileus : Nous avons besoin de VOUS pour

nous menerde nombreusgersonnes croient que pour devenir un leader il faut du
charisme, mais la vérité est que le simple fait de leader donne du charisme. De méme,
pourrait étre tentant de croire que pour bloguer sur un sujet il faille étre un expert, mais
la vérité est que simple fait de blogueracesue¢d e | dexperti se.

LOéexpertise per-ue

Bloguer est une excellente maniere de faire connaitre votre expertise si vous en avez d
une, et sinon votre expertise intrinseque se construira en méme temps que votre
experise percue, ce qui est une bonne chose.
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Troisieme Pilier ; la Relation et la Confiance

Pour quoi |l es gens | isent votre blog, pl
sujet ? Pour la qualité de votre contenu, certes, mais pas seulement.

Laplupartd s | ecteurs de bl ogs recherchent q
for mat ®e et I mpersonnelle que | 6on retr
veulent de | a franchise, de I 0honn°tetoe

entrele blogueur et eurémes.

Le lecteur de votre blog veut savoir qui vous étes, pourquoi vous faites cela, et veut
surtout voir votre personnalité transparaitre dans vos articles : il veut de la couleur, des
émotions, de la prise de position, et, encor®isndu style, et surtout pas la prose
neutre et prosapgque que | don retrouve ¢
pleurer.

Imaginez que vous étes un écrivain qui tient en haleine ses lecteurs avec le roman, nor
pas de sa vie, mais de sdexiéhs et résultats en relation avec le sujet de son blog.

Comment créer une relation avec vos lecteurs et leur montrer que vous étes
Sérieux

Donc pour résumer, il importe si vous voulez avoir un blog a succes, de créer une
relation avec vos lecteursjes | eur 1 nspirer confiance.
simple, et en fait des trois piliers le pilier de la Relation/Confiance est le plus simple a
mettre en place. Pour créer une relation avec vos lecteurs et leur inspirer confiance, voi
ce gque vasidevez faire :

Pseudo

Evitez de vous planquer derriére un pseudonyme : mettez votre prénom et votre nom,
vos lecteurs veulent savoir a qui ils ont affaire.

Photo

Mettez une photo de vous en train de sc
propos, et si possible sur toutes les pages de votre blog. Encore une fois, vos lecteurs

veul ent avoir affaire “ un humai n, pas

photo de son créateur.

A propos

Ecrivez une pageproposjui décrit qui vous étes, récapitule brievement votre vie
(ddune mani re qui est en relation avec
pourquoi vous avez créeé ce blog. Vos lecteurs veulent siavmirscgtes, et quelles sont
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les raisons qui vous ont pousseées a créer ce blog merveilleux sur lequel ils passent tan
temps !

Faiblesses

Ecrivez & propos de vos faiblesses et de vos échecs,-déusilez peu : cela montrera
gue vous étesunvébth e humain fait de chair et dé

Humour

Utilisez I dhumour. Ce ndoest pas mon poi
créer une relation spéciale avec ses lecteurs, trées humaine. Eric Dupin est ainsi connu
pour son humour dans ses billets2sasse Citron

Histoire

£crivez votre histoire. Je | 0ai fait da
aura un peu de | ecteurs et quel gques moi
décrivah votre vie, en essayant de | daxer ¢

eéchecs et réussites que vous avez traversé en relation avec ce sujet.

Ton

Dans vos articles, utilisez un ton personnel. Normalement cela vient naturellement, mai
sivousaveu n peu de mal essayez do®crire vos

Podcasts

Faites des podcasts. Que vos lecteurs puissent entendre votre voix est une formidable
maniére de créer une relation humaine avec eux. Malgré tous vos efforts pour faire
transparaitre votre personnalité et votre style dans votre écritwrieesttigoar

d®f inition froide et impersonnell e, alc
par | es subtilit®s de | dintonation et ¢
Interaction

|l nteragi ssez avec vos | ecteurs et appr
dol nternet et du Web 2.0 que de per met
tous les lecteurs qui le souhaitent quel que soit leur emplacement géographique.

€
t

Répondez aux commentaires, répondez aux emails, faites des sondages pour connaitre
gui sont vos lecteurs, quelles sont leurs aspirations, leurs problemes, leurs questions, e

Quand votre blog aura un certain succes, vous ne pourrez hélas plus répdesre a t
les questions et a tous les commentaires, dans ce cas vous devrez choisir.
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Vidéos

Enfin, | a voie royale pour cr ®er de | a

Avec les vidéos, vous communiquez avec vos lecteurs par tous I@hedanaux
communication habituels (a partgedtr e | dodeur ! ) ) et c
gualité incroyable de Relation et de Confiance.

Vous pouvez commencer par faire une cou
propose en vidéo, quewnsoferez apparaitre par exemple dans la sidebar ou dans le
header de votre blog (cbdbest pr® uU bient

Il nterviewer des experts en vid®o augmer

De plus vous pouvez choisitdagr®adtdt e &g
exemplenon interview vidéo de Josh Kaufman, le créateur du Personal MBA

Créer une Relation et inspirer de la Confiance permettra a vosde@téutsr e p |l us
indulgents envers vos erreurs, de chercher a vous aider, les poussera a interagir
davantage, ° vous ®crire par email , et
votre blog a leur entourage et de participer a votre sjcces :

Pouraller (beaucoup) plus loin téléchargez gratuitememan livre de 109 pages,
«Vivez la vie de vos réves grace a votre blegen cliguant ici
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WebMarketingJunkie.com

«Je gagne ma vie sur Internet depuis 2003, et je
travaille en voyageant.

Ma vision du marketing digte a ma personnalité.

Joai me partager des I nfor mat
enseigner. Je suis quelqgqudun c
qgui nda jamais vraiment trouv

gens arrogants ou fiers.

Ma vision du business en découle directement : je
pratque un marketing qui consiste a proposer du
contenu gratuit avant de vendre, et a creer des
relations avec mes clients sur

Il est possible de créer une affaire rentable en
restant seméme, sans chercher a donner une
image qui ne cospond pas a la réalité. En
descendant de son piédestal, on redevient le
sembl able du <client. Et C
veut cr ®er une relation d

dans la durée.

Oest
e CcO

Retrouveamoi sur mon blog avec un nouvel article
chaque jourwww.webmarketingjunkie.com
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Jean de WEB-MARKETING-JUNKIE : Le business
plan d'un Blogueur

Un travailleur nomade

J'écris ces lignes a bord d'un Airbus A330, entre Hong Kong et Bruxelles. Je reviens en
Europe, aprés 4 mois passés en Asie, entre la Thailande, la Malaisie, le Vietnam et Hor
Kong.

Je suis un travailleur nomade : je tire I'essentiel de mes revenus d'un simple blog, et me
vie tient dans une valise de 20 kg.

Mon réve, c'était le voyage perpékige I'ai réalisé. Le votre, c'est jgdud de trouver
votre place au soleil. Ou d'avoir plus de temps pour votre famille et de travailler chez
vous. Bref, de gagner votre indépendance.

Comment gagner son indépendance

Les voies qui permettent de la gagoet nombreuses. Je vais simplement vous livrer
celle gui a marché pour moi : c'est probablement I'une des plus simples. Il s'agit de
gagner sa vie en partageant sa passion, et en aidant les autres. Et je vais tout de suite
vous montrer comment faire...

Premiere étape : Trouver un theme

La premiére étape consiste a trouver une thématique dans laquelle vous pouvez faire I
différence. Vous démarquer clairement du lot.

Quand vous avez besoin d'un conseil en orthographe, vous appelez Jean, Paul, ou Cél
Quand vous avez besoin d'aide en informatique, c'est plutdt Pierre, Anne ou Michel. Et
vous ? Quand vos proches vous appellent parce qu'ils ont besoin d'aide, quel est le suj
de leurs soucis ? Réfléchigs€a pourrait bien étre la thématique de viaichain

business...

Identifier cette thématique ne suffit pas. Pour réussir, vous devez étre le meilleur.
L'unique. Le seul. Parce que dans le cas inverse, vous allez vous enfermer dans une
position de suiveur. Au lieu d'étre vu comme force de proposition.

Etre le meilleur, c'est plus simple que ce que la plupart des gens pensent. Parce qu'il n

s'agit pas d'étre le meilleur en cuisine... mais de savoir préparer le meilleur gratin de ve
par exemple.
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En vous spécialisant, vous vous concentrez sueksgssécis dans lesquels vous
surpassez clairement la moyenne. Et dans lesquels vous allez progresser beaucoup pl
rapidement que les autres en concentrant tous vos efforts un point.

Bien sdr, il s'agit aussi de choisir une thématique qui intéresdéenne agsez

importante pour que vous puissiez en vivre. Et une audience qui dépense habituelleme
3 a 5% de ses revenus pour assouvir sa passion. A vous de trouver le juste milieu entre
votre spécialisation et la taille de votre audience.

Deuxieme étape: Vous installer

La deuxieme étape consiste a vous installer. A prendre votre place. Non pas en chassa
les autres, non pas en vous imposant... Mais en donnant. En aidant. Et créant du
contenu dont la qualité prouve votre expertise. Pour chasserdesrsogrieur court

pas apres, mais on leur tend un fromage. Votre fromage a vous, c'est votre contenu.

Le chemin le plus simple pour le faire consiste a créer un blog. Et a y donner tout ce qu
vous savez. Ay aider vos lecteurs a résoudre leurs pratd@siessdomaine que vous
maitrisez.

Puis, au lieu de vous limiter a monétiser ce site avec de la publicité et de gagner 3 fran
6 sous comme la plupart des blogueurs, vous allez construire un veéritable business
autour de votre passion. Un businesshientat un business dans lequel vous vous
accomplissez vraiment.

Troisieme étape : Créer un produit

Il s'agit, simplement, de créer des produits qui donnent a vos lecteurs des methodes pa
apas pour résoudre leurs problemes. Et c'est la troisieme étape.

Un produit rentable, c'est un produit qui apporte des solutions a un probleme grave. On
est davantage porté agléps er 20 ou 300 pour soigner
de dormir, que pour acheter wshirt, si sympathique sit

L'objectif de votre produit, c'est d'apporter des remedes efficaces.

Sur votre blog, vous partagez des infos utiles. Dans vosspraiisitpartagez des
solutions pratiques directement applicables, des métheglpagpa#ous prenez vos
clients par la main, et vous restez avec eux jusqu'a ce qu'ils aient résolu leur probleme.

Créez une formation, une série de vidéos ou de guiddsipgifartant n'est pas le
format, mais la profondeur des problemes auxquels vous apportez un remede.

Si vous avez su identifier les vrais maux de vos lecteurs, et leur apporter des solutions
convaincantes, alors votre entreprise sera déja bien pataaqaabilite.
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Et vous n'avez pas besoin d'avoir beaucoup de visiteurs pour y arriver...

La plupart des blogueurs ne jurent que par le trafic, et ils se trompent. Parce que la
plupart des blogs du Top 100 francophone, ceux qui ont dix ou cent s plus
visiteurs que le voétre, la plupart de ces-ldagsgénerent méme pas les revenus
nécessaires pour payer un loyer et s'alimenter.

Au contraire, d'autres blogs, qui utilisent des stratégies différentes, battent tous les
records. Avec des revenus mdssué chiffres. Et un trafic qui parait symbolique quand
on le compare a celui des blogs du top 100.

La différence, c'est qu'au lieu d'afficher des bannieres de publicité (et donc de gagner
moins de 30 pour 1000 vi endenelauns grgpredd ans |
produi ts. Une simple vente ° 300 | eur p
avaient présenté une banniére de publicité a 10 000 visiteurs. Et il leur suffit souvent de
30 a 50 visiteurs seulement sur une page de leur blogphserr une vente...

Bref, c'est le jour et la nuit. Pourtant, c'est loin de s'arréter ici...

Plus entrepreneur que blogueur

Parce qu'apres avoir vendu un produit, ces mémes blogueurs en proposent un autre su
la page de confirmation de l'achat... Et antgnt leurs revenus de 20 a 30%. Certains
proposent des formules a abonnement mensuel, et multiplient leurs revenus par 3 ou 4
selon le nombre de mois pendant lesquels leurs clients restent abonnés. D'autres créer
de nouveaux produits régulieremeriigélisent leurs anciens clients.

Bref, ils sont davantage des entrepreneurs que des blogueurs au sens traditionnel.

lIs y prennent d'ailleurs plus de plaisir, pour la plupart, parce gu'ils voient leurs efforts
récompensés. Et parce qu'ils n‘ont pas beésasiandre 5 journées sur 7 a une

entreprise, a faire un métier qu'ils n‘aiment pas pour pouvoir vivre et financer leur
passion. lls en vivent, justement, de leur passion. Et c'est probablement l'activité la plus
gratifiante qui soit.. Ce n'est pas réserx@utres. Vous pouvez vous y mettre, en
commencant dés cette aprédi.

Ma passion, celle dont je vis, consiste a aider les autres a vivre de la leur. A fournir des
stratégies que j'ai testées, et qui marchent vraiment. A simplifier des théonms market
complexes pour les rendre simples comme bonjour, et applicables en 3 clics.

C'est a votre tour de vous lancer : bienvenue sur le terrain de jeu, et au plaisir de se
rencontrer au détour d'une partie !

Retrouvez moi chaque jour avec un nouvel attitte :
://'www.webmarketingjunkie.com
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KateGriss

Aventure-Personnelle.net

J'ai démarré sur Internet en 2004, je n‘avais méme
pas 17 ans a |'époque.

Depuis je n'ai pas lachée et d'une passsh
devenu un métier. J'ai ainsi eu l'occasion de toucher
a la technique (développement, intégration), a la
rédaction de contenu, aux différentes méthodes de
référencement et ces dernieres années au €ommu
nity management et aux réseaux sociaux.

Depuis alt 2010, je vous propose sur mon blog
desconseils en bloggipgur vous aider a obtenir
de la visibilité sur Internet..
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KATEGRISS: Lire les données dAnalytics, analyse des
sources de votre trafic

Good e Analytics est | dunmessireutil baudele
votre sitewel) ddanal yser | es visiteurs qui vy
encore doexaminer | e type de Vvisiteurs.
Nous allons voir vVcsilteansal gsecdegudole
sur votre blog.

Pour cela nous allons passer en revue |
Sources de trafic de | 6outil dodéanal yse

| ntroducti on le;: Vue dodoensemb

Cet onglet représente dbleau de bordg ® n ®r a | qui sbaffiche
| 6 o Sautces te Trafic

Vous pouvez ainsi voirpeurcentage de visitegn provenance de chaque type de
sources de trafic (Trafic direites de référence, Motg's de rechercheAutres) avec

a droite un graphique (de type camembert) qui reprend les méme chiffres de fagon plus
imagées tout en rajoutanhtembre de visites réel

En dessous vous retrouvez :

- a gauche les 5 sources (tous types confondus) guntvapporté I@lus de visites

sur la période sélectionnée avec les équivalents en pourcentage des visites (vous pouv
cliquer sur « Afficher le rapport complet » pour analyser le reste des sources, les
classeg

- a droite le$ motsclés (ou expressionsfui vous ont rapporté le plus de visites sur
|l a p®ri ode donn®e avec, encore une fois
rapport complet.

Acces directs

Dans ce premier seuogglet vous pouvez retrouventembre de visites en acces

direct. Ceh veut dire que les personnes venues sur votre blog ont tapé son url exacte
(j 6i nsiesattee <wmr loem peut ®gal ement taper
encore le nom du site mais ¢a ne sera pas considéré comme une visite directe car vou:
passrez forcément par Google ou un autre moteur de recherche). Ce sont aussi des
personnes qui obbokmarguévotre site dans lesfiavorisde base (et non pas des
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sites comme delicious maditleatequi apparaissent dans les sites référents).

Vous pouvez y voir le nombre de visites mais aussi de nouveaux chiffres comme le

temps moyen pass® sur | e site (plus il

visites(erer e une fois plus il est ®l ev®, mi
personnes qui partent a la premiére page) etcettafgis i | vaut mi eux

bas possible et enfin le pourcentage de nouvelles visites. Plus ce dermast lthiffye

mi eux coOest. N®anmoins cela veut aussi

correspond © wun chiffre tr s bas de vVvi s

Vous pouvez également trier les chiffres grace au filtre (de basarguiPAuexemple
en sélectionnant « Navigateur », vous verrez le nombre de visites en acces direct triées
par navigateur.

Sites référents

En cliquant sur le scomgletSites référenty ont sdaf fi cher tous
apporté du trafic sur lanmde sélectionnée. Vous pourrez egalement retrouver les
mémes chiffres que pour le trafic direct avec le nombre total de visites en provenance
des sites référents, le nombre moyen de pages par visites, le temps moyen passé sur s
site, le pourcentage daumelles visites ainsi que le taux de rebond.

Par contre un tableau appara’t directen
par défaut sur les acces directs. Vous pouvez y t0iplesniers sites référents

classés par nombre de visitgmepes. Vous pouvez egalement trier votre tableau grace
aux autres chiffres énoncédassus pour par exemple repérsite référent qui vous
apportent les visiteurs qui restent le plus longtemps sur le site ou encore

consultant le plus de pages.

Cet mnglet est sirement le deuxieme que vous allez le plus consulter pour vérifier que
vostechnigues de promotidarticles invittspmmentairesoncours, diglike,réseaux
sociauk ) portent | eur fruit. QGbeedétidersurs si ¢
guel site référent il fargnforcer votre présencetpromotionet quel autre site ne

m®r i te pas qubdédon soy attarde (sauf ®ver

Moteurs derecherche

Un onglet un peu court, un peu « vide », quiligtet®ut simplement tous les moteurs
de recherches desquels proviennent vos visiteurs.

Sauf cas particuliers (autre pagsla France, autre langue que le frangais, par exemple),
| 6 ®crasante majorit® de vos Vvisites va
chez moi Google représentait plus de 97% du total des visites en provenance des
moteurs de recherche enl&20i 1.
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Il est également a noter que souvent la plupart de vos nouvelles visites proviendront de
moteurs de recherchtla durée des visites sera généralement courte (environ 1mn) ave«
peu de pages Vvisit®es (1 Tilpluy.avoiEdesmas e L
plus spécifiques avec des chiffres différents.

Toutes les sources de trafic

Cbest un tableau reprenant | es m°mes ¢cf

Léavantage par contre est de paoueivoir tr
dessus (pages par Vvisites, temps moyen

Vous pouvez également fairetdexcroisés en sélectionnant un second segment
comme par exemple les pages de destination pour voir quel support dirige sur quelle

page.

Adwords

Loesseatéeerir "pour cet ongl et est quadi l
vos différentes campagnes Adwords en monitorant le nombre de visites, le taux de
rebond etc.. (selon les chiffres indiqués plus haut). Il vous donnera également la
possibité de vérifier les mots clés en provenance de vos campagnes qui vous amenent
des visiteurs.

En plus de ces fonctions d®) " pr ®sent es
performant pour vous indiguer les tranches horaires les plus génératrites ale vis
bien encore lposition de vos motsclés sur Google.

Je ndutilise que peu cet outil, je vous
francais http ://adwordsfr.blogspot.com

Mots clés
Perdo nnel | e me n-bnglet Que jg tegatde le @us et B plus souvent (juste apres
|l e tabl eau de bord g®n®ral) et je pense

fois que vous serez tombé dedans. Cet onglet est précieux pote gunes
Vi siteurs recherchent avant ddar-clésNser s
y arrivent.

Vous pouvez ainsi traquer les robds qui vous rapportent le plus, mais également avec
le segment supplémentaire sur les pages de destination voir syrageslimmbent
VOS visiteurs apres avoir tapés les mots clés en question.

Ce tableau est | ®dgRel dabearmrsi vousremarmanuee.e/ood @ ¢
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pouvez ainsi trier votrate par pages de destination et ensuite repérer les pages qui
ressortent beaucoup (plus de 10 occurrences par mois en ce qui me concerne). Pour ¢
pagesda, regarder les matkes qui sont tapés par les visiteurs et demamaepour

chaque met | ®estsréellemdid page la plus pertinente pour ce metlé.

Si la réponse est non pour certaines pages, teoavezd d aut r es dans Vvo
optimisezes pour le mot clé tapé ou bien optimisez celle que vous avez repérée. Si vou
nden ave znatalsexpréd paur levntzclé tapé.

Voila une technique simple qui permet de multiplier le contenu et donc les pages

ddoentr ®es mai s aussi doéaugment ecléstapas. per
Campagnes

Je trouve que cetonglet faitungenu bl on avec cel ui (bi en
Adwords. Ici vous retrouveremniam des campagnes Adwordst leur performances
(nombre de visites, taux de rebond, nor

Ver sions ddoannonces

Ce soumnglet est déja plus intéeedset plus pertinent que le précédent. Il vous

indigue le nom de toutes les annonces présentes dans vos compagnes et vous permet
donc ddoanalyser |l es plus performantes ¢
gui sont a la traine.

Si ce sujet voustéresse, alors découvrez les explications des paramétres de Google
Analytics c6té visiteues cliguant ici

Retrouvez également d'autres conseils hebdomadaires en blaggsgesadant sur
mon blog http ://aventurepersonnelle.n¢8 articles par semaine).

-71-


http://aventure-personnelle.net/lire-google-analytics-bases-1/
http://aventure-personnelle.net/

Ludovic GAUTIER

Domination-Web.com

Je m'appelle Ludovic GAUTIER et cela va faire
bientdt 3 ans que jémere des revenus sur le web
et que je gagne ma vie de cette maniére.

Je viens doai |l |IDemimator de cr ®er
Web.coml y a peu de temps pour transmettre tout
ce gue j 0ai p u apprendre du

débapprenti ssage.

Depuis mes débuts sur internet, j'ai testé plus de

250 outils de toutes sortes dont une grande partie
provient du march® am®ricain.
vous parler est doaill eurs amg¢

Cdbest en automati saocet un maxi
" des |l ogiciels ou applicatio
g®n ®r er 78. 554 Eur os de Chi f
2010..
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Ludovic GAUTIER : Mon outil préféré pour obtenir des
milliers de visiteurs chaque année sans rien faire (ou

presque) grace alavidéo

Jevaisvams f aire un aveuéje suis un adepte

JOaime |l es outils qui me per mettent doe
c'est le concept suivant qui m'intéresdeaisdes choses une fois et récolte les résultats
avie b

Franchenent, qui ne sergis intéressé ?

En v®rit®, cdest justement tout | 0int®r
pilotage automatique, il génére des revenus récurrents sans aucune intervention de vo
part (ou presque).

Et bien,voussavezqu¢ pour | e trafic, cdest parei
Quedirievy ous doautomatiser | a venue de VvoOos

Il existe une infinité de techniques pour faire venir des visiteurs vers votre site ou votre
blog. Vous les connaissez déja. Je ne vais pas vous les rabacher.

Je péfere plutdt vous parler d'un obtdiablement efficadeque j'utilise, et qui me
rapporte des dizaines de visiteurs par jour. Soit des milliers par an.

Voi ci déaill eurs |l es r®sultats qgque Vvous
mais [us pour tres longtemps encore)

® Voyez en page suivante
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GO ()8 le naturellement mince a vie

Enviren 1 080 000 résultats {0.17 secondes) Gocgle com |
*4 Tout > Les secrets pour étre naturellement mince & vie
@ Images 12 avr. 2011 ... Mince a vie, ca vous intéresse ? Pourquoi certaines personnes sont-elles
; naturellement minces depuis toujours et pour toujours ? ...
- Vidéos www.blog-mincir.com/les-secrets-pour-etre-naturellement-mince-a-vie-partie-1/ -
— 35 En cache
= Actualites a . .
sh | Les secrets pour étre naturellement mince a vie
opping 17 févr. 2011 ... Les secrets pour étre naturellement mince a vie partie 2 ...
v Plus www, dlog-mincir.comllas-secrets-pour-etre-natureliement-mince-a-vie-parie-2/ -
En cache

Nantes # Plus de résultats de biog-mincir.com

Changer le lieu Dailymotion - Les secrets pour etre naturellement mince a vie ...

12 avr. 2011 ... Mince a vie http://blog-mincir.comies-secrets-pour-etre-naturellement-

Le Web mince-a-vie-partie-1 A votre avis, pourquoi cefiaines personnes ...
Pages en francais www.dailymotion.com » home » vie pratique ; vidéos - En cache
Pays : Fr :
S SR Vidéos correspondant 3 naturellement mince & vie - Signaler des vidéos
Pages en langue
étrangére traduites | Les secrets pour etre Les secrets pour etre
Plus doutils 12 awr. 2011 1 min- 12 avr, 2011
| kewegofr importe par frittur23

~ youtube.com

Les secrets pour étre naturellement mince a vie partie 2 « Criez ...
V Le premier point dont vous devez étre consclent est que tout le monde possade un

meécanisme de controle de poids naturel. Voyons ca de plus prés...
criez-le.com > Mode de vie » Santé / Sexe - En cache

Les secrets pour élre naturellement mince a vie (partie 1/2)
V Pourquoi certaines personnes semblent-elles naturellement minces a vie ? Pourquoi

peuvent-elles manger tout ce qu'elles veulent et comment pouvez-vous leur ...
images . diggons com/illel . naturellement-mince. vie /2)-En cache

flep steve - Les secrets pour etre naturellement mince a vie
Les secrets pour etre naturellement mince a vie Pourquoi ceftaines personnes sont-elles
naturellement minces dapuis toujours et pour toujours 7 ...
frittur22 livejournal.com/1178.himl - En cache
Les secrets pour etre naturellement mince a vie / Jeqq - [ Traduire cette page ]
Mince a vie hup:ﬂblog-mlncnr.com/les-secrets-pour—etre-natu rellement-mince-a-vie-p... A

v votre avis, pourquol certaines personnes sont-elles naturellement ...
www.jeqq.com/ies-secrets-pour-etre-natureliement-mince-a-vie.htmi - En cache

Pourquoi certaines personnes semblent-elles naturellement minces a vie ? Pourgquoi
peuvent-elles manger tout ce qu'elles veulent et comment pouvez-vous leur ...

www tunibuzz com/.. Jles-secreis-pour-etre-natureilement-mince-z-vie-parie-12/ -

En cache

7 Les secrets pour élre naturellement mince a vie (partie 1/2 ...

J'occupe les 10 premiéres positions sur plus de 1 million de déstdtaierche :)

2 piliers indispensables pour avoir des tonnes de visiteurs grace aux
vidéos

Le principe pour obtenir desiteurs est somme toute assez simple. Et tient dans ces 2
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éléments : le contenu et la visibilité.

1/ Le contenu

Il sdagit pour vous de cr ®er quel que <ch
forte promesse aux yeux de votre prospect. Pourquoi ?

Tout simplement pour leur donner envie de venir sur votre site. Votre vidéo devient
comme un échantillon de ce que vous étes capable de proposer. Si elle est de qualité,
informative, pertinente, alors c'est que votre site I'est probablement aussi.

2/ La visibilité

Une fois que votre contenu est crée, vous devez le rendre visible au plus grand nombre
Plus votre vidéo sera vue, et plus vous aurez des visites sur votre site. C'est
mathématique.

Exemples de vidéos que vous pourriez, vous aussi, réaliser

Quelquegxemples de vidéos de promo :

Regardez cettevidpoar exempl e. Cdest une de mes |
encore beaucoup de technigues. Pourtant, a l'instant ou j'écris ces ligns) ceétd v
vue 93 111 fois exactement. J'ai des dizaines d'inscriptions sur mon site grace a elle.

Voici un autre exemplelutot orienté contenu : une série de 20 vidéos, tosjoues
méme marché. Cette série me rapporte également un bon nombre d'inscrits.

Voici une derniere vidépie je viens juste de mettre sur le net. Elle ne délivre-pas elle
mémeunent enu mai s oriente |l es personnes |
déun bl og !

Comment créer votre propre vidéo

Vous pensez que c'est compliqué de créer une vidéo ? Que cela doit prendre des heure
Pas du tout !

Regardez : en 20 minutes seellgnvous pouvez faire une courte vidéo, la monter et
| upl oader sur une qui nz asiEheaqudlguessdi t e s .
seulement.

Et de quoi averous besoin ? D'une simple petite caméra (méme bon marcheé). Et

encore, la caméra n'egme pas nécessaire. Un enchainement de diapos avec une petite
musique peut suffire.
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http://www.youtube.com/watch?v=C1dB26SOIO0
http://www.youtube.com/watch?v=QJNF56Eqltw&feature=related
http://www.youtube.com/watch?v=1r4_SrAKAKE&feature=related

Les éléments indispensables pour votre vidéo pour étre bien référencés

Pour bien r ®f ®r encer votre vid®o, vous
un articldambda). Il convient donc de choisir ce mot clef avec précision.

Vous devrez mettre ce mot clef dans le titre, dans la description et dans les tags de vot
vidéo (vous définissez ces parametres lorsque vous uploadez votre vidéo sur un site de
vidéo commeoutube).

En ce qui concerne la structure de votre description (200 caractéres maxi sur Youtube)
voici celle que j'utilise :

1. Placez votre mot clef en premier
22 Ensuite, placez | durl de votre site

3.Et enfin indiqgquez une cimdewotressitei nci t a

Le triple « effet trafic » de la vidéo

Si votre mot clef est bien choisi, si votre titre et votre description sont rédigées selon le:
regles expliquées, alors vous avez de grandes chances que votre vidéo soit bien
positionnée dans les mate de recherches.

Comme c'est le cas ici :

Vidéos correspondant & naturellement mince a vie - sianaler des vidéos

Les secrets pour etre

Les secrets pour etre

| naturellement mince a vie 2 o naturellement mince a vie
12 avr. 2011 F 1 min-12 avr. 2011

kewego.fr _:‘ Importe par frittur23

youtube com

A votre avis, un visiteur cliquera plutét sur un site lambda (méme dans le top 3) ou a
| dendroit o% il apercevra une capture v
captera son attention ? PlutGdémtnd e st ce pas.

En réalité, non seulement vous recevez du trafic directement de Youtube. Blais vous
recevez également des moteurs de recherche.

Vous allezmedirkelOk Ludo mai s -a ne fai%Ouwuadstun d
vrai. Voicidonc pourquoi je distkiple» :

Lorsque vous uploadez votre vidéo sur des sites Vidéo comme Youtube, vous devez
pl acer | 6url de votre site en descriopt.i
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En faisant ainsi, vous allez créer un lien retour (aussi dqgoédénte>)pointant vers
votre site. Et comme les sites de \Wdéat des backlinks tres puissants, vous améliorez
alors votre positionnement :)

Résultats, il y a de grandes chances que votre site figure rapidement parmi le top 10 de
Google.

Et vous savez quoi ? ®kous uploadez votre vidéo sur un maximum de sites et plus
vous obtenez de backlinksé et ®Vvi demmen
votre site dans les moteurs de recherche.

Ma toute derniére stratégie pour promouvoir mes sites en vidéos

Voici ma toute derniére technique de promotion :

Pour commencer, voici les caracteéristiques des vidéos promotionnelles que je voulais
creer :

1. La vidéo doit étre relativement courte (moins de 2 minutes).

2. Le lien vers mon blog doit étre visible le plus souvertilpaas cours de la
vidéo.

3.L6i d®e est doexploiter |l e contenu d®
recréer un nouveau avec ces vidéos de promo (car la vidéo de contenu pur est
plus longue a faire)

4. Susciter | denvie de ol adlomdrsanrde reuil
blog correspondant.

5, Faire en sorte que | 0i mage arr°t®e d
dans les moteurs de recherche soitlaplezsp e e~ plodsisiilbl e. Ce
évident car des sites comme Youtubenprdérune image a un endroit aléatoire
au cours de la vidéo.

6.Faire en sorte que | 0i mage arr°t®e ¢
titre qui donne envie et ma t°te pou
cette vidéo (lesgensontdumalpaoi s ~ | 6i magi ner ) .

'l ne sbdbagit donc pas | " de vid®o de coc

vid®o de transition 0% on redirige | e g

blog.

Pour | densembl e de me,djecied unegcsurte vidéoqli a q u e

répond a ces caractéristiques.
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Sachez que vous pouvez faire |l a m°me ch
si vous avez un blog et que vous y mettez des articles régulierement.

Maintenant, je vais vous dévoiler mone secreéte :

Mon arme secréete pour exploser le trafic de mes blogs : Traffic Geyser

Bon, Il me semble que cbdbest suffisammer
vidéo de promo. Vous avez les caractéristiques et les exemples. Adaptez bien sdr au
mieux ce modéle a votre business.

Mai ntenant , Il est temps de parler du s
ca devient intéressant.

o S

5 D
a0

Je vous ai dit 2 choses i mp
| aut omadiesapirocessus. Et j
de sites en quelques clics.

J'utilise pour cela un outil incroyablement pui@saoh arme secréte :)

Il permet de diffuser mes vidéos sur une quinzaine de sites tres populaiieéssde man
entierement automatseée

L'avantage ? Cela crée des backlinks tellement puissants que vous pouvez étre propuls
dans le top 10 de Google, sur des mots clefs bien choisis dans votre niche, en moins di
24 heures !

C'est ce qui eaptruster LU8gpospiamsisurdes 20ipremidies der i v
Google avec mon contenu.

Diffusez votre contenu vidéo a grande échelle avec Traffic Geyser

Traffic Geyser est une application payante. Mais votre investissement sera vite
remboursé vu les résultats quietenet. Comment ¢ca marche ?

Je vous expligue cela en 4 étapes :
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Etape 1

Indiquez le titre, la description, I'url et les tags de votre vidéo. Puis, uploadez votre vidé
sur la platéorme Traffic Geyser :

o Lozded from templats - mincir-15BruleGraissePuissant (Created on Mon, 05/05/2011 11:34 PM)

*Randomly Submit Contant Over : i 5 d=y(=) m!“[ 0 hel=) l:]]

FVRRETIS ] Moimumc 12 hs, Madeu 7 days

*Magis Title/Name - [Yur.srome: wolrs exsrscs csrdis =n bruls }

Cer o0

*Start Submitting this Media - [ Right Now [:l]

*Altemate Media Title/Name - [ Carsio en brule graisse pussant |

Cwer o0

*Madia Author : [mp:;;m.bbg-miﬁr.m'tmwfomu-\]

*Media Description © | Beuie Grase Pussesl hitp://0ing-minsiroom
ftrans? volre- c=-cardio-en-brule-graisse-

puissarl A volre zvis, marcher souvent est-il un brule
graisz= pumzant ? Samanis O= mmoonzas .

Certoux:o

*IMPORTANT: Choose Medis File:  BrieGrazsePszzant (ujosded § 2011-05-10 05:37:08, zize:
203M3)

|_Choose £k |

*4-5 Comma Sezparated Tags: [_‘!’?‘_',','_; e, ahminer graisse.g j"i”_J Clasn & Copy Salow
*4-5 Space S=parated Tags: [;:;,- }'-w ,‘ "ct;;anirer Zrai I
*Comman Categary - [ Heakt B Fneas [:”
*8llow Comments : l Yes l:”
*Mliow Embeding : [Ye, [:]]
R v &
] pree =

|snmsspdi. | _osmpan.|

Entrez vos parametres vidéos dans cette fenétre
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Etape 2

Sélectionnez les sites sur lesquels vous souhaitez que votre vidéo soit diffusée parmi le
15 proposés (en haut).

0, o Loaded from template - mincir-15BruleGraissePuissant (Created on Mon, 05/05/2011 11;34 PM)

—

Wil viseo sites
[] sis.ov (STRICTLY NG 43S BoFunk.com Dsilymotioncom
[ ];;:_;;;_T,_\_-_,;,;_-_: - WJ Eanips.com - mcmapr.com .

-t - -
iviewtube.com Kewego.com [[Imegevides.com
[’_7] Photobucket.com - mchenloodxom —a mw:oh.com -

\iddier.com {ocmmearcal videos rasd osid — == . o
j;:.::-_-:'e : | |¥imec.oo= YouTube.com o=
— "
M Blogger.com - MUvejoumal.:om - MSquidoo.com -
- -
Tumblr.com = @ Wordpress.com .
¥ Status Sites
M Bebo.com - M Brightkite.com - M Facebook.com -
Friendfeed.com - : ScogeSezz - Identi.cs -
— fe p— -t s Lata
[V_] Jsiku.com = [3’_] Multiply.com o [_v/_] Ping.fm e
ot = e s
Plaxo.com Plurk.com _J feziescus.com -
FIJ Twitter.com - ['-‘Z] Yahoo Profile -

xer.com

Buddymarks.com a (V]zuzsmaen —ot = j Chipmark.com -

L" connctas.cng - I_J_]Dd‘icio.u: -~ L__‘Jl:'::‘zz-..:-:'n -
i = e 2

Folkd.com == Googie Sockmadks e E]Humsurfer.com =

= < 2 Lt
[] Jeag.com [ﬂxiruy.com rm MOyax.com
Reddit.com == [Tt ™

Choisissez sur quels sites vous so
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Etape 3

Choisissez la catégorie dans laqueltesauhaitez que votre vidéo apparaisse sur les
sites de vidéos sélectionnés en étape 2.

0, o lozced from templzte - mincir-15BruleGraissePuissant {Crazt=d on Mon, 05/05/2011 11:34 PM)

Wil video sites
BoFunkicom

Categery: [ Othar ; l

Dailymotion.com

Catmgory- [ Fastyle I I

iviewtube,com

Cafmgory- | Pacgle - Siogs |;|

Kewego.com

Cafmgory: | Pacgis l:l

Veoh.com

Selmct & Calmgory: Pecple & Siags m

YouTubecom

Calmgory: | Pacple & Siogs ] l

SRS | tranze

15"5‘“""* i

Squidoo.com
Tope: | masin & Meaicine E:]

| Social Bookmarking Sies
Buddymarks.com

Category: | meann =]
Kirtsy.com

Catezory: [Mina, Bogy 8 Spimt [ ]
Reddit.com

it T

| nstendin) |_susenso

Choisissez votre catégorie pour ne pas que votre vidéo
soit refusée par le site en question
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[ sbagit |7 de mon ®t apwusrte®u®l ®e é c el
- 1)@ & -@ 5
0 » Lloaded from template - mincir-15BruleGraissePuissant (Creatad on Mon, 05/09/2011 11:34 PM)
Save az New Template (7,
Just vpdate template
Just submit wikthaut savies (7
Update template and submit L°
Tampiate Name i H’:--isiru.w';rl “':-"‘;-_:

Cliquez supxocesgour que votre contenu et vos vidéos partent vers leur destinat
Et voila, c'est fini :)

Dans quelques heures seulement, vos vidéos apparaitront dans les premieres places d
Google.

Imaginez, a ce joyr,0 a i di ffus® pr s de 1600 conte
cinguantaine de sites diff®rents en moli
param®trages ! Quand jJjO0y pense, je ne r
Et | 0 e s psauss mainteeantyv o

Si vous voulez en savoir plus sur Traff
Vous, je vous recommande vivememtesieander a recevoir leurs vidéos de présantatio
en cliquant ici
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http://www.trafficgeyser.com/cmd.php?af=59311
http://www.trafficgeyser.com/cmd.php?af=59311

Christian MAINGRET

Club-Formation-Video.com

Je suis créateur et concepteur de Vidéos Tutoriels,
cobest ) dire des s®ries de
réalisées dans un but tres précis : vous simplifier la

vie en ligne.

Je me suifait connaitre principalement grace a
mon site de formationwww.clubformation
video.comqui propose entre autre de la formation
en vidéo sur Worpdress, Getresponse, Camtasia,
Joomla, etc.

Vous pouvezégalement me retrouveur _mon
blog
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http://www.club-formation-video.com/
http://www.club-formation-video.com/
http://videotutoriel.com/blog/
http://videotutoriel.com/blog/

Christian MAIN GRET : Comment avoir les bases
nécessaires pour créer un tutoriel

La conception ddéun tutoriel quoil soit
prenant en compte certaines regles.

Effectivement, si vous ne voulez pas qu
vous devez y apporter votresafoa i r e et pour cel a, I do
La premiere étape que vous devez absolumentfe, cdest de mettr

o Comment allezous aborder le sujet

a Que voulez/ous y expliquér

a Sous quel format alleaus le présenter

i Quel est | 0objctif de votre tutorie

Nous venons de voir quatre parametres qui vont vous permetirerdencer a creer
votre tutoriel, mais cela est | oin do°t

Effectivement, a ce stade vous oubliez le parameétre le plus important, celui qui fera de
votre tutoriel un produit excellent ou un produit peu convaincant.

Pour | e mo meposé surpameucgie ce Gua voeszaimeriez y voir. En effet,
VOUS connaissez votre produit et vous pensez savoir ou connaitre les étapes ou les
personnes vont rencontrer des difficultés.

Vous devez cibler votre public et cela devrait étre simple, caezaepadndre ce que
vous avez deja fait avant de concevoir votre produit.

-Quel estvotre publzSe x e, ©geé
- Estce un produit physique ou un produit informatijue

- Quelles sont les principales difficultés que peuvent rencontrer vos futurgratilisate
(bétatesteursy

Mai ntenant gQque vous avez mis sur papier

Pour que vous compreniez bien comment créer votre tutoriel, je vais prendre deux
exemples
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- Le produit physique

- Le produit informatique

LlLafabri cation doéun produit physique

Le produit physique:f abri cati on doéune niche ~ chi

1 8 Votre public esil bricoleur, masculin ou féminin
2 0 Sous quel format alleaus proposer votre proda@it
3 d Par ou commencer

Vous devez toujours partirldea s i t uati on extr ° me. La pe
les outils adaptés.

Vous allez donc vous mettre a sa place, prendre la liste de matériel, aller dans les allée
du magasin de bricolage pour acheter ce dont vous avez besoin en faisant dbstractio
VOS connaissances.

La bonne i d®e serait dobéaller dans un me
serez déja plus prés de la réalité de ce que pourrait vivre votre lecteur.

Vous notez toutes les difficultés ou interrogations qui vous viennétd.
Exemple vous voulez que la personne acheéte des vis a téte fraisée.

En vous d®pl a-ant dans | es rang®es du n
nombres de vis a téte fraisée. Alors, vous devez prendre les notes exactes et cela va
agandir les informations et les conseils que vous donnez (prévoyez méme une photo
pas forcément dans le magasin, mais en cherchant sur le net).

Une fois que vous aurez votre matériel, vous allez monter la niche en détaillant les
etapes, par des dessinsvitEsos ou de trés bonnes explications.

Mais, une nouvelle fois, vous devez noter toutes les actions que vous faites et surtout
celles que vous faites par habitude.

Exemplej e reprends |l a vis 7 t°te-trbusguads ®e .
je dois viser une vis longue, surtout si le bois est dur. Dans mon tutoriel, je dois
expliquer comment je fais et quel foret
Vous allez vite vous rendre compte quobe
livre ;-).

Alors, peuétre que la vidéo est plus adaptée a la situation. Ainsi vous pourrez filmer
toute les étapes méme celles que vous faites par habitude.
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Votre vid®o tutoriel devient votre prod
Vous akz donner bien évidement toutes les mesures des plaques de bois, du nombre d
vis des outils, mais surtout vous allez pouvoir donner des informations supplémentaires
comme par exemplen utilisantducontigl aqu® mar i ne, gui est
vos ndaurez que tr s peu d-pleqgnéclassiiue.en en

LOutilisation doun | ogici el I nf or m

Pour ce genre de produit, votre tutoriel peut étre écrit ou visuel.
En premier lieu, vous devez connaitre le public ciblé et les blesce public.

Avant dodéaller plus |l oin, vous devez ~ t
détailler la barre de navigation du logiciel, sauf i esiteres limitée.

Vous devez partir doun exemple concret.
Dans Jprépasyiadigéz au spectateur pour un tutoriel en vidéo ou au lecteur pour
un | ivre qudil doit regarder ou lire j
bien comprendre | e r®sultat final et ql

Cdest pour guwun,logiciebretre eh@lace des giapes ou il y a un
résultat palpable au bout.

Pour bien comprendre, nous allons prend
pour | 6ut i l-répsnddurigoi an pldiHest en aaglais. o

Le public. des personnegii veulent récupérer prénom et adresse courriel de leurs
visiteurs.

Leur niveau techniquéout niveau, surtout pour un produit anglophone.

Leur besoinpouvoir simplement mettre en ligne un formulaire basique et répéter
| acti on auesuhatenbuvent quodoil s |

Le support idéala vidéo pour bien montrer les actions a effectuer. Cette vidéo peut
°tre accompagn®e dodéun petit |ivret c¢omg

Comment présenter ce tutoriehe vidéo pour chaque étape
a Création de la campagne
o Paramétrage de eettampagne

o Création du formulaire
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o Installation du formulaire sur un site classique
o Installation du formulaire sur WordPress par exemple
Durée des vidéosnaximum 5 minutes

Langage a utiliset doit étre simple et de tous les jours, nous ne conngiasdas
niveau technique des spectateurs ou lecteurs.

Maintenant que nous avons posé les bases, il est plus simple de créer les vidéos, mais
vous devez vous poser une derniere quegkam quelle raison proposaxnls ces

tutoriels?

- une formation vidépayant&

-une formation gratuite pour inciter | e
service ensuifg

Maintenant que vous avez répondu aux quesHIesstis, vous étes prét a créer votre
vid®o tutori el et aissed@ampdrierpdr votpedodigud. ne f aL

Ayez devant vous votre plan doéaction av
surtout mettexous dans la peau de celui qui va regarder la vidéo. Il peut étre débutant

et ne pas savoir commentfareuncapie 4 or s ndoh®si tez pas
tout en le formulant.

Exemple

-contr®*l e A sur |l e clavier pour s®l ecti
- contrdle C pour copier,

- VOus retournez sur votre logiciel de création de page composer.

- vous allez dans la barre de navigation en haut a gauche

- vous cliguez sur « insertion »

- vous cliquez sur « code HTML »,

-dans | e cadre qui so6bouvre, vous <clique
- vous faites contrdle V pour coller le code

- pour finir « insérer ».

Cela peut vous paraitre rébarbatif, mais en procédant de la sorte, vous éduquez les
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personnes. Cela vous ®vitera de recevol
qgud”™ cette ®tape | a personne noa@ae.pas r @
Attention, ndembrouill ez pas votre spe

décrite plus haut ou en utilisant le bouton droit ou en allant dans la barre de navigation.
Vous devez toujours donner une information a la fois.

Quand votrespectateur aura acquis la technique, vous pourrez lui proposer une autre
facon de faire et surtout expliquer la technique que vous maitrisez le mieux. En effet, si
vVvous ne ma’ trisez pas votre sujet cel a

Pour finir cet article, j@wudrais parler des actions qui font décrocher vos spectateurs ou
vos lecteurs

-Trop de bl abla et pas assez dobéacti on,
textes explicatifs et non pas une histoire qui souvent est }g.votre

- Si vous ulisez la vidéo, évitez de la surcharger par des effets visuels qui pour vous sol
sympa mais qui font décrocher le spectateur.

Je veux parler par exemple du zoom. [
chaque fois car c&est franchement d®sac

- Des vidéos trop longues ou vous parlez de plusieurs actions simultanément.

-Méfiezv ous de votre ton, il doit °tre dyn
ne faut pas non plus avoir un ton trop professoral, cela peut énerver le spectateur.

-Pour |l es | ivres, Il ne faut pas avoir ¢
viendront étayer vos explications.

LOdobjectif ddun t wvaloeraicedue veus prapaseztet celadesStt r ¢
valable pour les deux exemples citéesas.

Pour finir, je vais vous donner mon secret pour faire un bon tutoriel.

Je mdentra’  ne, encore et encor e. Une f o
suis en mesure de faire un tutoriel.

Je prends pour exemple ce que je fais actuelldéensmihaite expliquer aux abonnés de
ma formation création vidéo comment fabriquer un prompteur pour un investissement
de 25 euros.

Actuel l ement, jden suis ° mon troisi me
fabriquer.
Jesuisaustadepl@ uvoir | di ns®rer tr s prochaine
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vidéo.

Ne croyez pas que
m®connai ssance dans
ressentdanslavoixegla ns | 0 e

e | es
doun
e .

g u
on
it

Alors soyez honnéte avec vaué&me et créez un tutoriel une fois que vous maitrisez
parfaitement le produit.

Retrouveanoi sur mon sitehttp ://club -formationvideo.com
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Olivier NAVATTE

Videos2Marketing.com

J suis un spécialiste de la vidéo de formation sur
Internet. Je vis uniguement de mes revenus en
ligne depuis 2 ans maintenant, essentiellement
grace a la vente en ligne de mes formation vidéos,
de logicielsounrec or e avec | 6affiliatior

Bi en s %r, avoir ®t® commerci a
car j avais d®j) une certai
psychologie de la vente et de la relation client. Cela

mda appris aussi ) d®vel oppe
pédagogue envers mes clients quabneaissaient

pas toujours les services que je proposais a

| 6 ®poque.

Cdbest ainsi gue j e me suis to
vi d®o. Parce que cdoest avec |
de facilité a apprendre de nouvelles choses.

Et cbOest encor aileppugdel a vi d®o
plaisir a transmettre mes propres connaissances
aux autres.

Retrouvezmoi sur mon blo@u je vous parle de
techniques de Vidéos et de Marketing Internet.
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Olivier NAVATTE : Découvrez le moyen le plus facile et
le plus rapide pour créer vos propres produits,
augmenter vos ventes et votre trafic... avec un simple
micro et quelques logiciels faciles a maitriser !

Si vous n'utilisez pas encore la vidéo dans votre marketing ou pour créer vos propres
produits, alors vous passez certainement a cété d'une formidable occasion de générer
plus de ventes, d'attirer plus de trafic sur vos sites et d'accroitre fortement la valeur
percue de vos produits.

Les « gourous » de l'internet I'ont bien comprisletdhitie plus souvent possible... et
les marketeurs comme vous et moi s'en servent également aviec succes

Dans moins de 2 minutes, vous all ez d®c

Utilisez la vidéo dans votre marketing

La vidéo vous permet entre autres de créer vtdré'dibonnés plus rapidement,
d'attirer plus d'affiliés et de vendre plus sans étre un maitre copywriter pour autant.

En tant que marketeur internet, vous souvenez vous d'un grand lancement de produit
qui n'ait pas utilisé la vidéby a une raison alae.

Bien sdr, la vidéo ne se limite pas seulement aux lancements de produits, mais utilisée
dans ce cas, elle permet de réaliser des dizaines, parfois méme des centaines de millie
d'euros en quelques jours, parfois sans méme utiliser une page de vente

Dailleurs, il n'y a pas que les marketeurs qui utilisent la vidéo... Amazon aussi l'utilise
pour commercialiser un de ses produits pkakandle

Il s'agit pourtant d'unaedéo tres simple, facile a réaliser méme pour un débutant. Si une
grande entreprise comme Amazon qui a les sayéester chacun des aspects de son
marketing se sert de la vidéo pour vendre, c'est pour une bonndaraisén

transforme les visitewea acheteurs

Et pas seul ement é
C'est de cette facon que sont présentés tous les produits stars d'’Amazon. La vidéo

permet d'obtenir de meilleurs rendements, d'avoir plus de commentaires d'utilisateurs €
de renforcer I'engagement et la valeur per¢odfide
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Alors si Amazon utilise de telles vidéos, le paovezausst

La réponse parait évidente, et pourtant... la plupart des marketeurs ont peur de se mett
a lavidéd

lls ont généralement peur
U de la technique
U du codt
U et de perdre du temps...

Mais de quoi avemus besoin exactement pour réaliser des vidéos de qualité qui
boosteront vos ventes et vos prdtiv®ici le matériel que j'utilise pour créer la plupart
de mes vidéas

1. un micro a 50 euros commélae Snowflake

2. un logiciel pour filmer mon écran comme Screenflow (Mac) ou Camtasia
Studio (Mac et PC) a partir de 99 euros

3. un logiciel de présentation comme Keynote (Mac) ou Power Point (Mac et
PC)

4. un logiciel d'enregistrement audio grafwitacity
5. quelques illustrations disponibles pour un poignée d'eurésidiiez
Point final!

Bien sdr, vous pouvez avoir envie d'utiliser une caméra pour vous filmer, mais méme
pour cela un simpkodak Zi8et un micro cravate a 30 euros suffisent amplement.

Vous trouverez sgette pagane checlist du matériel nécessaire pour cela.

C'est tout ce dont vous avez besoin pour faire de trés belles vidéos réalisables en une
apresmidi, parfois méme beaucoup moins. C'est ave@uoessrautils que j'ai réalisé

cette vidéo de promotion pour un logiciel de paiement sur internet

http //www.monsiteautomatique.com

Il s'agit d'une vidéo relativement facile a faire avec Keynote o®&lotvetr pourtant,
le taux de conversion d'une vidéo commeaa@lkgpasse déja les 50%.

Mieux encore, la derniere que j'ai réalisé m'a pris moins d'une heure et frole les 70% de
taux de conversion sans méme utiliser le moindre artifice ou effeit\épiécizdtte
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vidéo: http //www.videos2marketing.com/affiliation

Avouez qu'il est difficile de faire plus simple

Mais ce n'est pas tout... La vidéo vous permet d'aller beaucoup plusrédin enc

Créez vos propres produits avec la vidéo

Vous pouvez vous servir exactement des mémes outils pour créer vos propres produits
et multiplier ainsi leur valeur percue par 2 ou méme par 10 sans rien changer au
contenu

Et ce qui suit va vous ®tonner é

Vous pouvez transformer n'importe quel Ebook en un cours vidéo, faire des tutoriels
pratiques sur l'utilisation d'un logiciel ou d'un produit en situation réelle, créer un produi
unique et quasi impossible a copier, le vendre en affiliation ou aeés lés dvente,
interviewer un expert sur Skype ou en face a face...

C'est facile a faire quelque soit votre domaine d'activité. Les possibilités sont infinies et
ne sont limitées que par votre imagination.

Vous vendez les produits des autres en tafilli¢?d.a encore, vous DEVEZ utiliser
la vidéo.

Vous pouvez créer ainsi des cadeaux gratuits de grande qualité pour constituer votre li
(C'est la stratégie utilisée entre autre GaubeAffiliaton Prg, des cadeaux qui
rendront un réel service a vos prospects et qui augmenteront radicalement vos ventes.

Vous pouvez également offrir des vidéos en bonus a vos clients en plus de leur achat
pour leur apprendre a mieux se servir du produit donfanassla promotion, créer
des offres uniques et irrésistibles... et augmenter encore vos ventes et vos profits

Par la suite, vous aurez p&tneé envie de réaliser des vidéos plus dynamiques et plus
complexes avec des effets spéciaux, de la musique etc.

Cela réclame des logiciels plus évolués bien sar, capables de rivaliser avec les product
de cinéma. Adobe After effects est la référence dans le domaine. Ce logiciel existe a la
fois pour Mac et pour PC. Vous trouverez de nombreux tutori€élg@apmpour

apprendre a vous en servir.

Toutefois, la prise en main d'un tel outil vous demandera au moins des semaines si ce
n'est des mois d'apprentissage.

Heureusement... il existe des raccdurcis
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Pour créer deshjles vidéos de qualité professionnelle, je vous recommande tout
particulierement Videohive.com.

Vous y trouverez des centaines de templdtas personnaliser a votre godt avec
After effects et a des prix défiants toute concurtence

Note: Si vous &z un Mac et n'avez pas le budget pour vous offrir After effects, vous
pouvez opter pour Final Cut Express (autour de 200 euros) ou encore son grand frére
plus évolué, plus complexe et... plus cher. &irsasi Cut Pro. Il s'agit la d'outils
extrémementanplets et quelque peu dispendieux, réservés avant tout a un usage
professionnel.

Pour commencer, vous pourrez tout aussi bien vous contenter de logiciels plus basique
comme Windows Movie Maker sur PC ou iMovie sur Mac. Cda deakentierement
gratuts et vous permettront de faire du travail de qualité sans vous ruiner ni passer des
centaines d'heures a les maitriser.

Il existe aussi un service en ligne tres prisé par certains makeieats. Idéal pour
fairede petites vidéos animées avec des images et textes personnalisés.

Pour ajouter de la musique a vos vidéos, tapez simplement « royalty free music » dans
Google et vous trouverez déja pléthore de choix pour tout les go(ts et tous les budgets
Mes préférésontMusicbakery.coet Audiojungle.com pour leur choix ainsi que leur
rapport qualité/prix trés avantageux.

Attirez plus de trafic grace a la vidéo

Quand on pense aux moteurs de recherche, on pense forc8omglea. Pourtant les
plateformes d'hébergement de vidéos comme Youtube, Dailymotion ou encore Viddler
ou Vimeo sont également une énorme source de trafic gratuit.

UtilisezTube Mogupour diffuser vos vidéos qulusieurs de ces plateformes en
guelgues minutes. Vous obtiendrez alors une source de trafic intarissable et
complétement gratuite

De plus, les vidéos sont souvent facilement et rapidement référencées dans Google,
parfois mieux que les sites de contéinguoi de plus attractif et visible que d'avoir une
vidéo en haut des résultats de rech@rche

Pensez a optimiser vos videos (rolds, description...) et a y ajouter destisimss
guand cela est possible pour indiquer aux moteurs de recherohe ke thétre
vidéo... et sur quels mates vous souhaitez vous positiorner

Youtube vous permet de le faire facilement.
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L'astuce consiste a ajouter un petit fichier texte au format .srt a votre vidéo, puis a 'y
insérer vos textes et motés comme cec

1
00:00:05,006-> 00:00:20,000
Vos motsclés- www.votre site.com

Dans cet exemple, « Vos rdés- www.votre site.com » apparaitront a partir de la
5éme seconde et jusqu'a la 20éme seconde.

Vous pouvez bien sar modifier le timing a voldnigedre d'autres sotires a

d'autres moments de la vidéo. Une fois votre fichier prét, il ne vous reste plus qu'a
I'uploader sur votre compte Youtube pour la vidéo correspondante \ébicopotre
vidéo agrémentée de stitres incitatifs pour voasiteurs et utiles pour les robots des
moteurs de recherches.

Vous avez un blog mais vous n'aimez pas &céirencore, la vidéo est une excellente
alternative...

Vous pouvez créer des articles vidéos en quelques minutes et augmenter la valeur de
votrecontenu facilement (c'est d'ailleurs le modele que j'utilise sur mon blog
http //www.videos2marketing.com

Vous pouvez ensuite diffuser vos articles vidéo sur Youtube et toucher une cible de
visiteurs ecore plus large sans investir un centime en publicité... et rentabiliser vos
efforts a la vitesse de I'éclair.

J'espére gue cet article vous donnera envie de vous mettre vous aussi a la vidéo pour
votre marketing, pour créer vos propres produits ou pwarblog.

Pour aller plus loin, je vous invite a vous inscrire gratuitement sur mon blog
http ://www.videos2marketing.copour partager vos expériences sur la vidéo et
pourquoi pas méme devenir partermicg votre prochain « vid@ooduit »;-)
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=y Rémy BIGOT

MonterSonBusiness.com

28 ans, webmarketer indépendant depuis 2003,

jaccompagne | es entreprises
internet.

Je |l es aide © am®liorer | eur
leur efficacité et de transformer plus de visiteurs en

clients.

LO6objectif ? Leur per mettre
mieux leurs produits et services grace a internet.

J 0or da@mipsRe reneusschaqueenpois, je
suis animateur sur une radio web dédiée au
business.

Je suis eégalement -aateur sur les sites
déi nformations d®di ®s au web 1

Retrouvezmoi sur mon blogou je vougxplique
comment créer et développer une entreprise
rentable.
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Rémy BIGOT : Entrepreneurs, comment vendre vos
produits ou services sur Facebook ?

Vous vous posez beaucoup de questions sur les réseaux sociaux, et c'est bien normal.

lls sont arrivés sur tearché comme de véritables rouleaux compresseurs, et permettent
a des milliers d'entreprise d'augmenter leur chiffre d'affaires. lls permettent aussi de se
rapprocher de ses clients... Mais comment s'y prendre pour réussir a #s utiliser

Les questions greviennent souvent

i

i

Fautil aller sur les réseaux sociaux o pas
Comment ca marche exactentent

Comment mesurer les résultats

Combien de temps cela va me prefdre

Estce que c¢a fonctionne vraim@nt

Quels résultats ptjis espérer pour mon entreef?

N 0 ecs das une perte de terfips

Les réseaux sociaux
et votre entreprise

o

Pourquoi ?
Comment ?

Votre entreprise sur les réseaux socRaxrquoi et comment
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De v®ritables succ s existent, ma i

De nombreuses histoires de grandes entr
sociaux comme Facebamk Twitter font le tour du web. On pense a Calvin Klein,
Zara, Dell ou encore Schweppes plus récemment.

Le probleme est toujours le mér@es entreprises ont des budgets de communication
colossaux, difficile de reproduire leurs campagnes avec un getit bud

Il faut donc appliquer une méthode bien différente de la leur, étre beaucoup plus malin

Si vous avez un petit budget é

I exi ste peu dboexemples de petites ent
surtout en France.

La frilosité frangas e ° passer aux nouvelles techn
accusons toujours un retard dans | 6acce

De plus, les réseaux sociaux en France ont encore une image dégradée et on ne pens
pas toujours a leur potentiel sliéas affaires.

[ y a encore de nombreuses pl aces 7 ¢
encore franchi le pas.

D6autres ont tent ®, iElilse ss ammst stuecnct & dolc
communication verticale, commeellesodth abi t ude de f aire da
encarts publicitaires dans les magazines, ou encore dans la rue.

Pourtant, pour percer sur ces r ®seaux,
preuve doune grande hwonsyarrive® et °tre tr
el | faudra °tre plus malin et Dbien

Plusieurs petites entreprises parviennent, grace a une transparence importante et un v
partage avec leur communauté, a tirer leur épingle du jeu. Elles obtiennent une véritabl
relation avec leurs fans, qui sont leurs clients ou leurs prospects.

Elle parviennent a obtenir de véritables ambassadeurs de leur marque, qui vont aider &
faire grandir régulierement.
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Les 5 erreurs a ne surtout pas commettre

1-Selanceralalégere;sa r ®f | ®chir, parce qudon nou
co®tait | 6aveniré plantage assur® et pe

2- Ne pas utiliser le cercle vertueux de Facebook (j'explique cette notion un peu plus
bas)

3- Communiquer de facon publit ai r e, de | d0entreprise ve
compte leurs attentes et leurs souhaits, et donc ne pas étre sur la méme longueur d'on

4- Automatiser ses publications, et donc étre tout sauf humain, humble et honnéte
envers ses icll i entsé A bann

5 Ne pas répondre aux questions posées sur vos pages ou comptes Facebook. Les fal
attendent de vous des réponses, metiez a leur place.

[ exi ste dbOébautres erreurs que font bec
| i sant | a suiteé
Si vous r ®ussissezvouseaenrretiieracebook, (¢

Voici les résultats que vous pourrez obtenir si vous y réussissez

-Une ®tude de march® en temps r®el, en
produits ou services, ils y répondroetalaisir et vous guideront donc vers le produit
idéal.

- Un partage réel entre vous et vos fans, une vraie relation bien au dela de la simple
vente. Cette interaction nda pas de pri

- La maitrise de votre communication sur internet, en centrasaédits et les retours
de vos clients. En effet, votre page pourra devenir aussi un véritable service client.

-Un gain de temps I mportant, gr ©ce © un
avec votre communauté. Savoir rapidement si vegSdaisse route ou pas.

-Pouvoir plus facilement cr ®er des part
potentielle communauté

Jdai un exemple tr s parlant ddéune pet.
Facebook. Sa communautégeandissante, fidele et tres réactive. Je vous la présente un
peu plus en d®tails un peu plus basé
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Y at-i | une m®t hode efficace? pour soi

1 ndy a pas de m®t hode miracle, mais d
de vote cote.

J0Oa fait de nombreux tests pour essaye
fare parl er de votre entreprise sur Fe
m®t hode pour vous permettrepabalamettreen r <
Tuvre et ° me rapporter |l es r®sultats.

Voici les grandes lignes de cette méthodiegst détaillé jci

1-Ctre s%r ddavoir envie deestrendesnpsl ancer,
2- Savoir clairement ce que vous allez partager avec votre communaute

3- Etre prét & ouvrir les portes de votre entreprise et denéond

4- Préparer votre stratégie de communication sur les réseaux sociaux

5- Trouver un angle qui us différencie vraiment de vos concurrents, pour obtenir un
avantage décisif

6- Réussir a utiliser le cercle vertueux de Facebook, qui vous permettra d'étre plus visik
gue les autres a chaque fois que vous publiez un statut sur votre! page fan

7-Prévo r | 8i nt ®gration de vos r®seaux socC
site web, bl oge)

8- Vous rendre disponible pour répondre a vos clients ou prospects, qui vous poseront
surement des questions sur votre page

Un exemple de réussite grace a tte méthode?

Nous avons mis en place cette méthode compléte sur la page fan de La fée corsetée, L
créatrice de corsets et de robes de mariée sur mesure basée dans le sud de la France.

Ell e a aussi g®uW@®r @500 dhisufpppé e aft aai «
habituellement creux pour son activité, une vraie réussite

Elle a aussi multiplié par 4 son nombre de fans qualifiés en moins 6 mois, de vrais fans
gui interagissent avec elles, pas des fantdbmes créés graseaurspar exemple.

Tout ceci a été possible grace a une méthode simple et efficace, appliqué avec humilité
transparence par cette petite entreprise.
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JOexplique cette pa@& hode de A ° Z sur ¢

A vous de jouet

N'hésitez pas a tester cette méthode appliquée a votre entreprise, vos produits ou
services.

Si vous avez du temps et/ou I'envie, mais surtout des idées pour vous démarquer et
besoin de nouveaux clients, lavoes!

L'actian reste la chose la plus importante, dans tous les domaines, surtout lorsque I'on
est entreprenelr

Votre plus grand ennemi est I'immobilisme... Tentez des choses, appliquez des méthod
approuvées, et laneaaus a la conquéte du « Far west » que rdprieseréseaux
sociaux

Pl us doéi nf disp:/Aswwmoniesanbusineds.eomfimtreprise
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/ Stéphane COLLE

Stephane-Colle.com

Je m'appelle Stéphane Colle et je gagneie
grace au marketing par email depuis quelques
annees déja.

Aujourd’hui je passe mon temps a conseiller et
aider les entrepreneurs du web a développer leur
activité sur Internet de maniere simple et rentable.

Si vous voulez en savoir plus sur maoyes invite
a me retrouver sur mon blog a cette adresse :
www.stephaneolle.com
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Séphane COLLE : L' E-Book viral pour créer sa liste de
Prospects...

L' E-Book viral pour créer sa liste de prospectsrinape est simple et tres efficace si
vous | dappliqguez correctement.

Vous connaissez peut étre déja ce concept, tres utilisé dans le marketing viral sur

Il nternet. Si cbest | e cas, prenez tout
découvri ce qui fait la différence entre uB&ok viral qui fait vraiment son travail et
unEBook viral qui nden a que | e nom.

Avant de voir ensemble les différentes méthodes de diffusion de cet outil fantastique, il
est important doenetd &fdiensitr clee gfuoen cntoiuosn r

L6Eo ok vir Commentega fonctigniie i

Comme son nom | dindique, i d

S
di ffuser automatiquement =~ |0

—

agi
nf.i

O O

t ur
ni or

Unefoislangé pl us ri en ne peut-ménedapromdtiende et
votre site, blog ou autre page capture
nécessaire a part, bien sdr, son lancement de départ.

Comme vous | 6aurezdoompriseg |l evbetgesat L
diffuse facilement et rapidement.

Et voil"™ cbest finP, simple comme conce

Cdbest ce que | a plupart des mar keteurs
croyezvous vraiment que cela suffit

Pensevous que | e simple f-Badk dadwdd,ri'r,| air
de votre site va faire de votre livre un suggodk viral qui va se diffuser comme par
miracle aupr s ®e milliers dointernaut e

La réponse est NON bien dur

Sivous voulez que votrelBook se diffuse de maniere virale, il va falloir donner, aux
lecteursdecelgii , une raison irr®sistible pour
suite...

Voici quelques techniques qui vous permettent de rendre vraiaheihd diffusion de
votre EBook:
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TechniqueNol:La per sonnalisation avec |

[ sbagit, I , de donner un-Bookdau®r °t fir
personnes qui | e t ® ®c har g e puisse pdusser lee d €
| ecteurs de votre |livre ° | e diffuser e
Il vous suffira, alors, de placer,dansveBsoEo k , des | i ens dodoaf fi
son contenu, puis doéoffrir lvatrefiveesdsi bi | i
personnaliser facilement ces | i ens doaf

Si vous voulez gque cela fonctionne bien, vous devez utiliser un systeme de
personnalisation en ligne pour éviter les logiciels qui ne sont pas compatiéses avec |
ordinateurs Mac...

Voici le script que nous utilisons depuis des années, il est en anglais mais il est vraimer
efficace

Cliquez ici pour obtenir le script

Sivous voulez récupérerlemarimud 6 adr esses email s dans
mettre, dansvotreBEo ok, des | i ens vers vdtre pag:¢

Cette technique donne de bons r®sultat s
judicieux et rentables pourdigfuseurs de votre-Book.

Pensez a fournir des outils de diffusion aux personnes qui vont personnaliser et
promouvoir, sur la toile, votre PDF. Plus vous faciliterez le travail de vos « commerciaux
» plus vous obtiendrez de résultats.

Une des regles lpksis importantes dans le marketing viral est la facilité. Plus vous aidez
a la diffusion de votre message, plus vos résultats seront intéressants.

Il est important, lors de la construction de votre concept viral, de bien vérifier chaque
étape pour que togoit le plus simple et le plus rapide possible. Passez par le chemin de
VOS prospects et voyez séi..l existe des

La facilité de diffusion doit devenir pour vous une véritable obsession

Technique No 2: Offrez le droit de revendre le livre avec un systeme

déaffiliation ° 100%
La encore, il sbdbagit de motiver vos | ec
| 6argent gr©ce ~ |l a vente de votre livr

compte Paypadl.faut, bien sir, que votreEook soit suffisamment consistant et de
bonne qualité pour que sa revente soit possible.
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Si vous optez pour cette technique vous devez faire attention au prix de revente. Un pri
compris entre 5 et 7 euros estidéal, ilpermé 8 o bt eni r de nombr et

nombreux prospects hyper qualifi®s pui s
Vous devez, aussi, fournir un kit compl
articles a poster sur leur blog, desemailspp = | 6 e mp | o pour coO|
Pl us vous fournissez do6é outils de qual:i

diffusion de votre livre se fera facilement et efficacement.

Cette technique est intéressante mais demande unaeffoutipr quant a la qualité du
livre, mais aussi au niveau de la mise en place du concept, car votre réputation en
dépend.

Vous allez devoir créer une page de vente efficace, des outils de promotion et mettre le
tout en pl ace avliation 180%osur [e comptegPayipal dg vase | 6 &
revendeurs.

Rassurez vous,giigin WordPress Boosfmrmet de mettre facilement en place un tel
concept, depuis un simple blog WordPress.

Si vous ne savez pas coant installer un blog WordPress, voici un cours complet et
gratuit, qui vous expliquera comment procéder

Formation Gratuite Wordpress ICI

Trucs et astuces

Il faut savoir que le pourcentag@edesonnes qui lisent en totalité uBdok

téléchargé, gratuitement ou pas, est malheureusement tres faible. Si vous voulez que ¢
fonctionne, vous devez donc, dans votre livre, inviter vos lecteurs a se rendre au plus vi
sur votre page capture.

Pour & faire, je vous conseille, des les premieres pages, de les inviter a télécharger un
cadeau surprise en ®change -Hoekcbomaneonlea dr e
VoIt souvent.

Vous pouvez, bien sir, remettre le lien de cette page a lafrasule chaque page,
mai s ndoubliez pas de | e faire d s | e o

En général, nous mettons ce genre de cadeau en page 2 ou 3 du PDF avec une image
paquetcadeau et une incitation a cliquer pour recevoiccelui

D & a p @s statistigues, environ 20 a 30% des personnes qui téléchargent le PDF viral
sdinscrivent sur | a page capture l!ldu cac
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Une autre astuce est doéoffrir pluse que
| éBBok viral commence a étre utilisée par un nombre grandissant de personnes, sorte
du | ot et o-Bdok, faites up packen ycpjowgantldéld&vidéo, des éléments
graphiques, du son...

Plus votre pack sera intéressant, plus il sera.diffusé

Enfin ndoubliez pas que c éUnPfoidHansteaquaned i f
pourrez plus le stopper. Faites donc attention au contenu-geicelui © s a qual
aux diff® rents |liens qudil va contenir.

Cette stratégie est vraimens gfficacéElle nous a permis, chez Action Web, de nous
créer des listes de plusieurs dizaines de milliers de prospects. Elle peut étre encore plu
efficace si vous |l a couplez avec un proc

Pour allez plus loin... En cliguant slielesuivant, vous pouvez recevoir un guide
pratique de 105 pages qui vous dévoile les meilleures stratégies pour créer des listes d
milliers de prospects tres rapideméiiguez ICI
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/ Stéphanie HETU

LibrementRiche.com

Entrepreneur dans |'dme qui gagne sa vie
entieremengrace aweb depuis 200Baiile des
milliers dododentrepreneurs
experts de leur domaine sur Internet.

Jepartagemes trucs, astuces et... éetasd'(!) sur
mes blogs pour aider un maximum de gens a vivre
de leur passion.

Si vous voulez apprendre a gagner votre vie sur
Internet, assurezmus deme suivre suFacebook

sur Twitter ou sur mon blog spécifigue a
I'entreprenariat sur le webibrement Riche

Vous y découvrirez beaucoup de contenu, un peu
d'humour et beaucoup d’humilité !

Et pour ®ux qui en veulent plus et qui aimeraient
avoir un acces direct a I'envers du déconate

entreprisgalorscliquez ici
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SéphanieHETU : 12 fagcons de faire de |'argent avec
les articles libres de droit (labels privés)

Les produits avec droit de revente sont de plus en plus utilisés sur le web francophone.
Dans cet écrit, je vous présente des techniques pour vous aider a générer des revenus
partir des articles avec label privé, ayssiéap libre de droit ».

Quel est I'avantage d'acheter une licence de label privé pour des
articles ?

L'avantage principal vient du fait que vous pouvez modifier le produit et y apposer votre
nom d'auteur, comme si vous l'aviez écritviduse. Evidemmertous les produits

avec licence de label privé ne sont pas de qualité égale, mais ils peuvent vous aider a
sauver beaucoup de temps pour augmenter votre présence en ligne et vous créer un fc
d'édition. Il suffit de bien choisir les sujets et de biepreadre ce que la licence vous
permet de faire ou ndn

Voici 12 facons de faire de l'argent avec des articles libres de droit

1. Combiner les articles pour créer un ebook

Si vous achetez une licence qui propose une dizaine ou plus d'articledriles de

vous pouvez les combiner, ajouter une table des matieres, et en faire un ebook que vol
pouvez vendre sur votre site. Ce qui est intéressant dans cette situation est que vous
pouvez ajouter du contenu pour complémenter le sujet, ajouter unexgessonrces

» a la fin du ebook pour intégrer des liens d'affiliation et générer des revenus
supplémentaires.

2- Utiliser les articles comme relances dans votre autorépondeur.

Vous pouvez aussi utiliser les articles en les ajoutant a votre séqtemepeitiur

pour alimenter votre liste. Asswvers d'ajouter des liens d'affiliation ou des offres
spécifiqgues dans vos articles pour les rentabiles pouvez aussi utiliser ces relances
pour créer une relation avec votre liste et les ameneréchanger avec vous sur
Facebook, sur Twitter ou tout autre réseau social que vous utilisez. Plus vous restez en
contact régulierement avec votre liste, plus vous pouvez créer un lien de confiance solit
gui vous rapportera gros au fil du temps.
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3- Utili ser les articles comme contenu de base pour vos newsletters.

Les articles libres de droit font une excellente base pour vos newsletters. Vous pouvez,
par exemple, commencer votre newsletter par un mot personnel de votre part, puis
compléter avec un artisker un sujet précis qui compléete le tout. Vous pouvez alors
vendre de la publicité a une autre entreprise dans votre envoi, ou y intégrer une
promotion pour un de vos produits ou encore, insérer des liens d'affiliation dans le texte
de l'article.

4- Utili ser les articles pour alimenter votre blog.

Les moteurs de recherche adorent les blogs et les sites qui publient régulierement du
contenu. Plus vous publiez régulierement, plus votre site prend de I'ampleur et plus vos
augmentez vos chances d'avoir dic tr&s ciblé des moteurs de recherche. Si vous
voulez utiliser les articles libres de droit pour alimenter votre blog ou votre site, assurez
vous que les articles sont optimisés pour les moteurs.

Habituellement cet élément est indiqué sur la page@lde®atticles si c'est le cas. Il
est aussi recommandé de publier les articles en séqueaadre'dstne pas publier
10 articles d'un coup et ensuite plus rien.

Publiez un article par semaine, ou par jour, ou au 3 jours. L'important est qeraule cont
soit ajouté au compte goutte. Si vous utilisez Wordpress pour gérer votre site, ce travalil
se fait tres simplementous ajoutez tous les articles dans votre tableau de bord et vous
les programmez a date fixe dans le temps. Si vous avez 30@rtigesyez les

publier aux 3 jours, et vous aurez du contenu pour 3 mois sur vbtre site

5- Utiliser les articles pour créer une publication papier traditionnelle.

Publier en ligne c'est génial, mais il faut savoir qu'il existe §naoradnde en dels

du web! Dans certaines niches, il peut étre tres lucratif de publier un rapport sur papier
et le vendre par la poste. Vous pouvez imprimer a la demande et ainsi ajouter une sour
de revenu a votre entreprise.

L'avantage d'utiliser le web pour verdte rapport par la poste plutét que de le

donner gratuitement est que le client devra vous donner ses coordonnées complétes.
Vous pourrez alors vous batir une liste d'envoi que vous pourrez réutiliser dans le futur.
De plus, comme le client aura payé pbtenir le rapport, il sera de plus grande valeur
pour votre entreprise qu'un prospect qui a simplement demandé un rapport gratuit en
eéchange de son adresse courriel.

6- Si la licence le permet, ajoutez des liens d'affiliés

Vous pouvez ensuite les pgdr sur des sites de contenu.
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Certains sites de partage de contenu permettent I'ajout de liens d'affiliation dans les
textes que vous soumettez. Une technique toute simple pour générer des revenus par
I'affiliation consiste a intégrer des liens d'aféifié des articles libres de droit et ensuite

de les soumettre a des sites d'échange de contenu. Mais attention, certaines licences c
label privé ne permettent pas de soumettre les articles a des sites d'échange de conter

7- Si la licence le permet, créeun site avec les articles et vendde.

Il existe plusieurs plateformes de vente de sites internet sur le web francophone. Si vol

étes habile pour créer des sites en html, vous pouvez créer le site en y intégrant une
dizaine d'articles. Vous pouvez gasendre le site « clé en main » a quelqu'un d'autre.
La plupart des gens qui vendent des sites clé en main en ce moment le font sans y
intégrer de contenu alors si vous offrez des sites clés en main qui contiennent déja un
contenu de base optimisé plasrmoteurs, vous pourrez facilement vous démarquer du
lot !

8- Utilisez les articles pour alimenter un site a abonnement.

Un site a abonnement, aussi appelé siteemBership consiste a vendre un acces
mensuel ou annuel a des clients a qui on offre du contenu nouveau régulierement. C'es
un modele d'affaires tres lucratif sur le web, mais plusieurs ont peur de se lancer de pe
de ne pas arriver a créer assez de contenu.

Une facon de sauver beaucouped®s dans la création du contenu consiste a utiliser
vos articles libre de droit pour alimenter I'espace membre de votre site. Vous pouvez
publier les articles tel quel, ou les modifier pour les rendre plus personnelles, tout
dépend du style de votreesit

9- Utilisez les articles pour créer un cours en ligne.

Pas le golt de créer un site a abonnement me¥euslpouvez utiliser tous les articles
sur un méme sujet et ensuite les transformer en un cours accessible en ligne. Les gens
paient un prixixe, puis ont acces a tout le contenu de la formation d'un coup.

10 Utilisez les articles pour créer un cours en format audio.

Cette technigque est trés simple et pourtant peut de gens ['litdiseMP3 sont tres a

la mode en ce moment. Vous pou@rdout simplement lire les articles a voix haute

et enregistrer le tout. Vous pourrez le vendre sur iTunes, le publier sur des sites de
podcasts, le vendre directement sur votre site, c'est selon vos godlts. Vous pouvez auss
offrir les audios en bonus$achat @ eldodk que vous aurez créé plus tot.
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11 Utilisez les articles pour alimenter votre page Facebook.

Etre présent sur les réseaux sociaux est une chose, mais si vous ne participez pas, Vol
n'en tirerez pas de grands bénéfices. Vous pouger dék paragraphes des articles

libres de droit pour alimenter votre page Facebook et créer des discussions intéressant
Une belle économie de tenhps

12 Utilisez les articles pour alimenter votre forum de discussion.

Si vous démarrez un forum suredite et qu'il manque un eu de vie, les articles libres

de droit peuvent étre une excellente source de contenu pour lancer de nouvelles
discussions. Vous pouvez y inclure des liens d'affiliation ou des liens vers vos produits «
vendre, ou tout simplemdas utiliser pour créer de l'activité. Un petit: tiereninez

vOs publications sur le forum par une question pour inciter les autres a participer

Voila 12 fagons d'utiliser les articles libres de droit pour sauver du temps et générer des
revenus sup@mentaires.

Vous aimeriez continuer votre formation sur le sujet des label8 J&ivéss invite a

vous rendre swwww.DroitRevente.comour obtenir gratuitement 10 articles libres de
droit, 5 vidéos defmation, 8 erreurs a éviter lors de I'achat d'un produit avec droit de
revente, de l'information pour bien comprendre les diverses licences de droit de revente
12 eléments a comprendre avant d'acheter une licence de droit de revente ou de label
privé etdes astuces affiliation pour augmenter vos revenus avec vos produits libres de
droit.

Et si wous révez de gagner votre vie sur leremtbezvous sur mon blog
www.LibrementRiche.comoury apprendre mes pistisecrety
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¢ Sylvie LAFLAMME

LaRoueCarree.com

Présidente et gestionnaire de la compagnie C.A.P.1.
inc., je suis la fondatrice et la source principale
d'inspiration de

A letramduweb.com
A pretavendre.com
A monbourreau.com

Auteure depuis mon enfance, ]
plusieurs journaux, mes poemes ont été lus dans

des cafés de poetes et on a parlé déumessa la

télévision.

Formée en gestion administrative, en informatique

et en programmation, | 0ai gagrt
pour mes textes et mes exposes oraux.

Depuis 2006 joaide d'autres er
dans leurs projets et a atteindreritabdité.

Retrouveanoi sur mon site

http ://www.larouecarree.com
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Sylvie LAFLAMME : 10 Trucs pour développer un focus
d@&nfer

La lecon est bonne pour tout le monde, débutant ou professionnel, mais g q@atant
sben souviennent quand vient | e temps ¢

Comme le dit si bien Anthony Robbinle focus fait toute la différence

I ndy a aucune raison de ne pas °tre ¢
bien s(r, si votre focest orienté dans la mauvaise direction.

Avezvous pris le temps de bien choisir ce que vous désirez VRAIMENT Dbtenir

Regardons de plus prés comment devenir un pro du focus.

1. Vos priorités

Sortez | e crayon et | es fgtasimpleevousdevep as | C
pouvoir raturer, corriger, afficher devant vous partout. Donc on laisse de coété
| ordi nateur pour | 0instant.

Faites 2 colonnes. La premiere pour ce qui compte vraiment beaucoup a vos yeux, pou
VOUS et ceux que vous aimez. Laidewepour inscrire ce qui compte vraiment pour

vous mais UNIQUEMENT pour vous. Comme si vous viviez seul sur une ile avec
personne de qui vous soucier.

Pl acez en ordre doi mportance chaque ®I G
cette liste.

2. Vos conditions actuelles

Quelle est votre situation actuelle sur le:plan
o familial
o affectif
u santé physique et morale
o finances

o travail
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u Vvie sociale

a loisirs
Laissez de c6té la pudeur, elle ne vous servira plus. Soyez franc avec vous. Si votre
conjointvouspes, 1l vous p se, un point cdest
ou un copain qui prend trop de place, vous le notez aussi.

Regardexous froidement. Si vous étiez un spécialiste de la santé, comment-évalueriez

vous votre étatde santéacBli vous deviez ®valuer | a
i ndi vidu tel gue vous, dans | e but de d
possession de tous ses moyens et qui p C

un individu parfaitement équibguelle note obtiendrieaus?Pourquoi?

Evaluew ous comme sSsi vous ®tiez quel qudun
raisons, sans justifier quoi que ce soit. Faites un bilan droit et fidelentBm®is et
maintenant. Laissez de cot@&lastions et ne vous apitoyez surtout pas a la lecture de
votre constat.

3. Votre désir profond

Si vous nodaviez droit quo” wih?Nestembéz v i u
pas dans | e :mdlionnagrehQud edsbti ni sncard¢eiquesous desmez C r |
vraiment. Etre millionnaire est un état, pas un désir. Pour vous aider & mieux définir
votre désir profond, fermez les yeux, respirez a fond, insialezonfortablement

dans un endroit calme et si possible silencieux ou avad sorfore qui vous plait
beaucoup.

Ressentez le bonheur total sans retenue.-iAbaisedans un état de bonheur intense,
fatesvous un peu de cin®ma soi l l e faut,
faille. Une fois que vous ressentez cet etaintelr, imaginez ce que vous faites et qui
vous permet de toujours étre dans cet état. Portez atténtiod-ee gjui peut

vraiment vous permettre de constamment ressentir ce profond bonheurdieegt/re
LA votre désir profontiQue faitesrous? Avec qui?Oul ?

4. \Jotre volonté

Fatessx ous partie de ceux qui cWousétesdut pl u
genre a démarrer plein de dossiers sans y trouver de sat$?actiguoi plongez

vous si facil ement daavenir?Leomangeesde wlontét e s
ndbexi ste pas. Ce ndest que | deffet doun
par quel qgue chose, vous ndauriez m° me ¢p

pourrait vous détourner de ce projet.

-114-



Votre désirprolod d®couvert au point 3 sdenvelo
Réfléchissez sérieusement a ce qui peut créer ce désir profmdn&stctivité
sportive?La cr ®ati on A@umge situwme UH@oyage sanat r e |
fin ?Notez attentivermet t out ce qui vous vient 7 |
désir profond, celui qui domine tout et que vous avez découvert au point 3.

Mémorisez en détail ces nouvelles sensations générées par ce bonheur total sans vou:

arr °ter snubre slte gfuadiitmaqgguioniali r e pour | di ns
DOAPPRENDRE ce que vous d®sirez vrai men
ce quodil faut pour | e vivre en per maner

important! Vous devez le fa avec le plus grand sérieux et le plus souvent possible.

5. Vos peurs

L6O®chec se nourrit de peurs de toutes s
pour la croissance de peurs irraisonnables, mais tellement douloureuses. Un enfant lais
trop sowent seul, en pleurs, perd confiance dans les personnes qui lui sont chéres. Un
empl oy® qui re-oit des remontrances de
confiance en ses capacités a bien accomplir son travail. La conjointe qui ne recoit pas
sufisa mment dobéattention et de reconnai ssa
estime personnelle, etc.

Etvous?Qu o-estqui Vvous a bless® et qui g®n
freinent? Quelles sont ces pe@s

La peur @BeaousraouverfsaeufDene plus pouvoir profiter de la belle
vie?Peur de la maladi®e ce que les autres vont penser de?ous

Faites | 0i nventaire exhawusti f de tout es
conserves dans votre gananger.

6. Vos hiblesses

Sans que ce soit des peurs, vos faiblesses vous limitent dans vos actions. Quelles sont
elles?Lacunes de connaissances générales ou partie Beesss doute®Handicap

physique ou aut®Emotions incontrdlabléXObligations personnellesi ne peuvent

étre mises de c6té ni abandonfées

Nos faiblesses font partie de nous. Elles peuvent étre aussi nos forces. Il faut savoir bie

|l es comprendre et sden servir. Ne | es v
rond. Vos faiblesses ne spas des défauts. Ne les détestez pas, ne les fuyez pas.

Regarder ous sinc rement avec compassion. V
amezZl es sans | eur donner plus doi mportan

il vous sera possibleded uver comment vous renforcer
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7. \Vos gains espérés

Quoboeswd®usxzretirer de cet ohjdactgiemtgestyv
élément important pour plusieurs, maise$d seule raison de ce bonheur si intense
vecudandlabouti ssement deChemwrhez seigneubement-desi f p
une meilleure qualité de ?lea possibilité de changer des choses qui vous tiennent a

c I (PRéaliser leréve desgensquevousavezy ager et d®couvrir
personnes i aussi formidables que v@3Rtaillez vos gains espérés autant que
possible. Cette liste ne devrait jamais étre close.

8. Vos techniques

De quelle facon procédeaus pour vous mettre en état de réussir ce que vous
entreprene2Quelles sont les pripailes étap&sAvezvous un plar?ll faudra changer
votre fa-on de faire, car il est dit qu
obtenus, il faut faire les choses autrement que ce qui a toujours été fait.

Faites | e d®t aiulsdethandezoodce gue Vous pouvez fairé @ogri r
optimiser les résultats. Si vous ne trouvez pas de meilleure fagon de faire ce que vous
avez toujours fait, soyez cr®atif et I
la téte baissée, regardez esfopit ceux qui ont atteint le méme objectif que le votre.
Imprégnez/ous de leurs techniques. Adojszet faitekes votres. Répétez les mémes
gestes jusqud”™ ce quoboils soient natur el

9. Vos remparts

Lorsque vous voustrouvez en situation difficile comment vous en saotes”? Qui

est la pour vous aider a ne pas sorfiipee faitesrous pour récupérer de vos erréurs
Regardez autour de vous qui ddautre, gu
qgudoilt dit qudil faut br 3%l er | es pont s
personne qui se soit lancé corps et ame, les yeux bandés, dans une nouvelle aventure
apres avoir tout abandonné derriere lui.

[ y a toujour s e qugaserVi deuetnparn et wous dgvazevbug u €
assurer doéavoir | es vitres pour ne pas

La d®marche vers | 6daccompli ssement de v
faire vivre certaines émotions et vous dexez sentir toujours en sécurité, peu importe
vos choi x. Il est i mpossible ddavancer
nos arrieres. Il est préférable de pouvoir compter sur nos remparts.
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10. Votre réussite

Pl acer | e f estpaseffisacer Platedlafocgsesar in ohjéctif qui, une fois
atteint, g®n®rera | 6argent d®sir®, est

Une fois bien sélectionné, cet objectif deviendra un but a atteindre et les étapes pour y
parvenir se préciseront beaucoup plustiaent si vous y placez votre focus le plus
sérieusement du monde.

Combien doentre nous soO0o®garent en se | ¢
promesses incroyables, les garanties a vous couper le souffle et les présentations toute
plus enjéeuses les unes que les aatres

Maintenant que vous avez fait un portrait complet de qui vous étes, vous savez qui est
votre partenairevVOUS! Vous le connaissez a fond, autant dans ses forces que dans ses
faiblesses. Concentaaus sur le point no.e8 assurexous de ressentir souvent ce

bonheur intense. Ensuite, faites votre horaire de travail de la journéesetisgriez

Ce ndoest pas pour rien que | es gens qui
prennent | &dengage méeehaccomplissanmamntchesguileur a |
plaisent le moins. lls y mettent toute leur énergie et leur sérieux afin de libérer leur espr
qui pourra ensuite trouver plus faciler

lls déleguent aussi autant gassible. Mais le débutant pése permettre de
délegue?Comment gardeita | |l e contr |l e @G0 essotn ipcrio Qe
en jeu le pouvoir du focus.

Plus vous verrez clairement ce but a atteindre et plus vous serez précis dans vos
demandes faites aux gens qui vont travailler pour vous. Peu importe que vous débutiez
OU que Vous soyez un « vieux de la vieille » possédant un compte bancaire a faire palir
déenvie ndi mporte qui

Ayez les idées claires, le but précis, le focus solideylies ¢t les actes émanant de
vous | e seront aussi. Personne ndaur a e
vous attendez. Le travail sera fait avec un niveau de qualité supérieure car votre énergi
votre désir de réussite seront si puisgapetsous les forcerez inconsciemment a vous

donner | 6excellence en tout

Peu i mporte | e secteur doactivit® 0% v
le temps etefforcazous de faire | e focus suere ce ©b
méme si on vous offrait quelque chose dont vous avez envie depuis longtemps, vous
pr ®f ®r eri ez | ai sser passer | 6offre pour

Durant les moments de doute, retournez au point 3 et recentrez vos pensées sur votre
désipr of ond. Si vous °tes facile © d®tour
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suffisamment ®duqu® votre subconscient
principal.

Chaque ®preu
rendre plus

ve qui se pr ®s e n tpeurvousv o
f
n®cessaires p
q

us
rt et vous permettre doa
ur profiter © fond de ce

o O

oun individu millionnair e
pprendNedtbtm pads equodidle h @
une pZrsonne I mmens®ment

Comment pensez o U s
pascommnc ® par
avaricieux qgu

oL

Aucune personne riche ne considérera son compatriote de fortune comme pingre et
avaricieux. Tout aasesmbus mais jamhis ptus. PoaPqugiu 6 i |
Parce gqgue ces personnes ont appris | a v
enseignement acquis depuis | eur jeuness
ont bossé dur pour y arriver.

Combi émnche@at aujour dohui sur | e web cor
uneviedemiseRPour gu o i -moDSypasfalars que Voues aussi traversez des
moments difficiles financierem@&marce que votre focus est fragile ou inexIstant
simplenent!

Le jour ou vous ne verrez plus que votre but a atteindre et que vous serez totalement
orienté vers lui, peu importe les conditions de votre quotidien, vous aussi réussirez ce

gue vous entreprendrez. DO i c ispehsées,de s s e z
VoS petites manies et habitudes et recherchez ce qui vous motivera suffisamment pour
demeurer connect® ° votre objectif tant

Visitez mon sitehttp ://www.larouecaree.com
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' Eric CARDONNEL

Global-Net-Concept.com

Je sui s | e fondateur de Gl obal

Spécialisé dans la publicité et le marketing, je suis
considéré par beaucoup comme un spécialiste de la
régie Adwords de Google.

Global Net Conceft commerci al i se des
tions dédiées a la création de campagnes pub

licitaires Adwords, commé&lobal Keywords

Manageou Edwards- L 6 Assi st aam$i Adwor ds
gue des prestations de service comme la réalisation

de sites Internet ou des solutions professionnelles
doh®bergement I nternet
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Eric CARDONNEL : Perception, Chemin de
Continuité, Offre et Manipulation

Si vous n'avez pas maintenant 20 minutes de votre temps a consacrer a la lecture de c
article et a la réflexion, merci de ne pas le lire. Cherchez sur votre agenda un créneau
horaire ou vous serez pleinement disponible.

Si vous cherchez une méthode fiable pour vendre, alors lisez ceci.
Il'y a 4 éléments incontournables dans la réussite d'un projet marketing
u La perception
a Le chemin de continuité du visiteur.
u L'offre
o La manipulation

Laisseanoi vous indiquer ce que jemis exactement par ces expressions.

La perception

En marketing, tout est perception.

Avant de continuer a lire cet article, faites une pause... et relisez cette phrase
« En marketing, tout est perception ».

Il ne s'agit @s d'une phrase écrite "a kaitel'.

La perception, c'est ce que ressentent vos prospects ou vos clients au sujet de votre
offre, de votre communication, de vos accroches, de votre site, de la brochure qu'ils
re-oivent de votre part, de | @avate)pda!| eur
votre carte de visite, du message qui les accueille suriteotrechte, etc.

Et bien sir de votre annonce Adwords ou de votre banniére publicitaire.

Chaque élément compte. Chaque élément renforce la confiance de vos prospects enve
vousow ot re offre, chaque ® ®ment renforc
do®l ®ments neutres.

Je viens de recevoir un mail (une pub) dont I'objet est
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"Eric CARDONNEL, marre de votre communication par I'objet ringard"

Ce sujet de mail est maitéc

Le lien de désinscription de ce mail indique "Pour ne plus recevoir la newsletter".
Pourtant, Il sbagit juste dodobune pub, ce&e€
newsletter a laquelle je me suis volontairement inscrit.

Cemailmefaitunemawa | mpression ¢ poubell e.

Autre exemple, du m°me genre, |:u au bas

« Ce message n'est donc pas un SR pouvez vous opposer a recevoir tout
nouveau message de notre gréwiwez ce lien d'opposition. »

Moipasc ompr endre parler vous ¢ poubell e.
La lecture des mails publicitaires est une bonne école de la perception. Tout matériel
marketing auquel vous étes confronté doit vous interroger. Quel est votre premiére
réactiorn? Rejet, curiosité, surprise, coleresumout pourquoi réagissenis ains?
Croyez vous que doautkoarguoiZaur ai ent | a m°

Mais quand vous retournez dans la peau du marchand, la perception, ce n'est pas ce q
Vous ressentez mais cbOest ce que ressen

«Coh act e. Cbest | e mot juste. Le mar kel
une personne et votre offre, votre entr

Le chemin de continuité

Quand vous avez pris consci encswatedie | 6i n
marketing, vous prenez nécessairement conscience de tous ces points de contact et de
leur importance.
Il vous faut

1. les identifier

2. vérifier la facon dont ils seront percus

3. les modifier si la perception est mauvaise

4. les supprimer le cas échéant

Par exemple, dans une stratégie marketing basée sur Adwords, le premier point de
contact avec un futur (je vous | e souhs
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(Consultez | e volume 2 do¢ Adwords en F
rédaction des annondsdwords: http //www.globaknet
concept.com/adw/adwords.php

Une annonce Adwords a principalement 2:buts

1/ Il nviter un visiteur ° se rendre sur
2/ Trier vos Visiteurs. (Il'nutil e doamen
moto sur un site qui VvendFladger Modplospectse d €

Du moment ou votre prospect vVvi gegatln se v
mail de confirmation de commande ou qu¢
sur votre site ( oudm™cno°mmea nldoer sqquudbiill praescseev
des dizaines de points de contact sont a valider.

Ce travail de valitlon est important. En le faisant, vous allez (re)créeahemin de
continuité sur lequel vos prospects, vos clients auront une bonne perception de votre
activite.

Vous pouvez volontairement choisir de créer des ruptures ou chercher a ce que tout
coue de sources. Vous choisirez dointerp
communication lissée. Peu importe si cela correspond a votre stratégie.

LO6int®r°t doOoune telle d®marche de wvalid
appuiea votre cr®dibilit® ou celle de votr
avoir une stratégie marketing au minimum sur le moyen terme ou, mieux encore, sur dt
long terme.

Mais | a validation des poi nt sntimdigresterant a C
|l ettre morte si vous ndavez pas dooffre

Loof fre

Je ne pourrail pas mo0®tsenmaies,i c9elaaunt amdi
qgudéil y a de plus i mportant.

Une vr ai e oméme. Blusvotraalffre esbatiladiteédnn s v ous ave:
a fournir pour vendre. Une véritable offre commerciale se justifiene@nede

Peu importe | daxe de communication choi
faire ressortir en premier, votre offre doit &tre limpide.

QuandApple a commercialisé ses premiers:i#dd000 chansons dans votre poche ».
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Léoffre ®tait claire.
LOon trouve encore ce tygpe2@eD\phwbdawr tI
Le but est de vous faire soprauces.i re =~ ur

Ce que | Ofktegp enlblae riiein ¢ Vvoir avec une pt
promotionnelle).

Une v®ritable offre ndest jJjamais ambi gu
libre arbitre pour influencer votre décision...

La manipulation

Sy et hautement sensi bl e. N®anmoi ns, il
efficaces sans une dose de manipul ati or

Ldon di:t s$esvegens ach tent sous | e courg
apres coup logiquement» Céest vrai, dans |l a plupart
votre dernier achat... Je ne parle bien sdr pas de votre baguette de pain quotidienne.

Vous avez certainement choi si ddacheter
| d ®mot i o n .savBzsanadogtednoyvé desjustifications a cet achat dans la
présentation que vous a fait le vendeur, le catalogue ou le site du commercant.

Mais vous | 6avez fait parce que | d6offre
achett™ moi nvsoidre pnadsa ddautres choi x mais a
| a gorge ce qui vous | aissera un souver
de mieux doébun point de vue commerci al ).

Seuls quelques fournisseurs en position de mondgctec{ée, carburant) ou services
do®t ats (implts, etc.) peuvent se per me
certainement pas vous aupres des votres.

Les arguments que vous a communi qu®s | €
communiquer. €sont ces mémes arguments que, peu ou prou, Vous reprendrez a votre
compte pour justifier votre achat aupres de vos proches, collegues et surtcut de vous
m° me . I 1 est tr s important que vous ay
autre une tnne affaire afin de conger une estime parfaite de voné&me.

Lor sque gesatbwie dusnacpremi re r®action nbod
vers le vendeur peu scrupuleux mais, la plupart du tempsywérsdlg Co mme n t
puétreassi i diot de mMm&°t rEen sfuaitte,prdanwekrres a
destination du commercant viendront bien str compléter le tableau.

Un bon vendeur sait cela et vous livrera a la fois les arguments qui joueront sur votre
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capacit¢ adécidemse | e coup de | 6®motion et | es
justifier votre achatmémdetwtdeertourage.en ¢ o hG¢

Entendonsnous. Certaines formes de manipulation sont parfaitement |égales et ont en
guelgue sortepignon suruee . Par exemple |l es ¢ é& part
Voir conditions de | 6offre e, etc., etc

Ces formes de manipulations sont connue
nous forcent un peu la main.

D6autres sont snelesdetectonstpasi | es et nou

Par exemple, je viens de vous manipuler et trés certainement vous ne vous en étes pas
rendu compte.

Je mbobexplique.

Au moment 0% jO0O®cris cet article, mon L
vous f or cencluslaadebntde cette antiale une petite phrase pour vous
«wouvrir»|l oapp®tit

«Si vous cherchez une méthode fiable pour vendre, alors lisez ceci.

Peutétre avexous pensé que celui qui écrit cela est bien prétentieux. Evidemment,
comment voulezous en quelques lignes avoinecméthode fiable pour vensfz

Mais dans cette phrase, il y a aussi 2 mots «magiques»
Si... Alors...
le«wie va permettre de qualifier | e prosp

Le «alors» va laisserentendr&s 5 une sol ution est envi sag
curiosité.

« Si vous avez mal aux dents, alors ce bonbon vous soulagera instantanément

¢ Si Vvous pensez Qque Vvous payez trop d¢
chéque de remboursement »

Notez que dans ces exemples fictifs, il y a une sorte de contradiction. Quelque chose q
met mal ~ | 6aise notr e e s-ipcalindgrunimalgda qu e .
dent?

Cela ne veut pas dire pour aut denltfauggue |

sur certains points de contact satisfai
contradiction attise la curiosité qui pousse a en savoir plus...
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Pour conclure

Quand wune of f, ,urvendéuress met gpavaent eb 4 pour sureaice
sent oblig® doéen rajouter plus quoil n ¢
compenser les manques de sa proposition. Il pourra lui arriver de mentir.

Looffre est | a cl® de vo¥%te de Illda@sdi f i c
| a r®daction ddéune | ettre de vente est
trouv® ce chiffre excessif. Pour moi , C
temps

Partant de celd, lorsque vous la tenez,ilnevosstree pl us quodo~™ envi
continuité en anticipant autant que faire se peut chaque point de contact. Ce sera
déautant plus facile que votre offre se
source.

Vos accrochesmémesémfdirmonpl| ®ed dmpisdement q
médiocre) ainsi que la charte graphique de votre site ou de vos supports de
communication. Votre argumentaire de vente sera plus simple a rédiger. Vous saurez o
vous voulez conduire vos visiteurs et comment lesngam

Bi en s %r , comme toujours coO0est plus f ac
résultats arrivent.

Visitez mon sitewww.globahetconcept.com
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¢ Frédéric CANEVET

ConseilsMarketing.fr

Je suis Chef de produits, et je suis passionné
d'Internet et des nouvelles technologies.

Retrouvez mes meilleurs conseils pour développer
vos ventes et fidéliser vos clients sur mon blog
http://w ww.ConseilsMarketing.fr

Vous y trouverez des eBooks gratuits, dont "Le Kit
de survie du Créateur d'Entreprise”, les "Meilleurs
Conseils Marketing de 2008" et "25 Conseils pour
faire connaitre son site Internet" téléchargés plus
de 50 000 fois.

J'anime galement plusieurs autres sites

- www.EntreprisMarketing.fr: la sélection des
meilleurs liens marketing

- www.JobsVIKG.com : le site d'emploi et de
stages spalisés en Marketing
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Frédéric CANEVET : Comment voler les clients de ses
concurrents grace aux Médias Sociaux ?

Les clients sont le bien le plus précieux des entreprises pour t ant avec
dointkerdevient de pl uisrqesontiedclieatsdesesi | e ¢
concurrents

Nous en avons eu la preuve pas plus tard que hier matin, lorsque nous avons eu un
coll gue au t® ®phone et | orsque nous |
avecXYZ0 il a ®t® dirt ,s ®WVains) @Omviemgaiddet u s
signer avec XYZ ce matin

Le fait est que vendredi dernier il avait uEtiséSquarpour se geolocaliser chez
son prospect apres rien de plus simplegdeedn d ®d ui re que! | daff

Bien entendua plupart des utilisateurs de FourSquare évitent de checker chez
leurs clients et prospects, mais este que vous surveillez tous vos
collaborateurs?

Four squar e, Bi g Brother Temps R®el

Toujourspor prendre | 0exemple de Foursquare
d®t ecter qui sont | es meill eurs client s
oMaireso doéoentreprises, et de voir qui
nouvel endroit, voir sesontacts( cl i ent s, prospects, part

Pour illustrer cela, voici une capture écran avec le cod@terdg Benmousgae
nous avons pris au hasard dans la liste de nos contactsdfeesqa les vacances la
plupart des check sont personnel s, c0es

-127-


http://foursquare.com/
http://www.benmoussa.net/

734 9 BN Tcn W T e 0
Gl
A4 Al INEY
Jeremy Benmoussa 4§

T 2000

L Y

146 436 4 @@@@

TIPS  TO.DOS

Jemsemy B hasat 3dded any ton sedr Pars, Frasce yut ‘ . '

MAYORSHIS (20) L]
la A IV\C‘:J
Paca. France
@ Beleve £
Bodgny. France
l Cras *duy De Caly
Culy le-ce-France
'Y Cndlon Hotel
__J Pars. Fraoce

‘., Ve Certet ligSe-France ,
T -

bz 22

l ' | Place Trocaceco

kl "IV‘C Porte Saint Cloud
| R;dv. N 1« Héte
l Pars.
@ Place Vandime
Pars, Fooce 2
X{ e Pain Quotidien
=l s, France '

FRENDS (471 total)
n Xyowe G . Benjs=n

B | =

On peut voir ses 471 contacts (et rentrer en contact avec eux), puis voir dans

| 6hi stori qgque s éheurehserdeatrian dmiidentiely, bt dankles
omayorshipod6 des httels et bars, mais
fournisseur (a confirmer par Jérémy, mais avec 2 check cela ne doit pas étre un contac
important,D ).
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ME | HISTORY | STATS | FRIENDS Cuttorfty In Pate, France
@ Dy ~aprint — . -
A e =T
evallous-Paimet. 89-0e France \ 3 = \ P
) ' Y % ”‘.\.' - » 0 1 2
- R MAYOR LAST 82 DeT)
T\
P " yi
LU CO‘A&" Aneion Peat ..

Catopocian:
Tags: Lrdagoed it

FourSquare étant relativement nouveadfrant peu fonctionnalités il apporte peu
doéinformations sur | es clients dobéune er
n®anmoins Foursquare offre une g®ol ocal
réaliser par la suite un contact parhélép en utilisant les PagesJaunes.fr.

Twitter, | a boite de Pandoreée
Si | on va dans | 0 or dwiteerestle secomndoatingui des r
permet © vos concurrents ddoacc®der 7 vc

En effet, de pl udefreclancgs utilissiwittedpeur fledérerp r i s e S
leur communaute.

Or sur Twitter, rien nodoest plus simple
ajouter a son propre compte.

Par exemple, si |je veux retroueed s$esco
contacts, il me suffit de visiter son site Web, ou tout simplement de taper son nom dans
Google suivi de oTwittero.
Dans cet exempl e, Hears Fraagnis Rugz depPowermn | &6 e x e n
GO L )Sle jean frangois ruiz twitter
Environ 99 800 résultats (0,23 secondes)
4 Tout Jean-Francois Ruiz (ffruiz) on Twitter
v Plus Get short, timely messages from Jean.Frangois Ruiz. Twitter is a nich source of instantly
updated mkm:\a:-on N's easy to slay updaled on an incredibly ..
twitter convjfruiz - En cache 15 5
:’..;gv:’::n g %e mac 2010 ;nmncc erl”'?:;;';ﬁmﬁuz@;O;nﬂmcc . duC
Pays : France twitter com/jfrulz/stat 76095 S i il
Tous (es rdeultats Twitter / Jean-Francois Ruiz. [Statup Academy) Redécouy_
Roue magque [sunup Acadqm*,[ Rodc_cogﬂ:r lo pto;o! Affiz de la socsété Evorna - Le ..
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Toute de suite aprés, nous accédons a son compte Twittarlisteede ses 30 000
Followers:

Home Profle Find People Settings Help Sign out

Name Jean-Frangois Ruiz

§ - - Location Pans
3 % ]frl."Z Web hitpiwebdeucinfo
‘ Bio Blogger, Entrepreneur &
I [ ‘.“ Internet Addict

30,410 31,576 1,050

p folowng folowers lsled
v Following * & Lstsv 3~

Tweets 5113
Vous me direz, OK mai sund 6turnaev api al r t® ncoer | nae
ces milliers de followers?
Et bi en, i Unpatitobtifcomme dweet Adder(vos motre mode

d 60 e naorlcelienpour ajouter automatiqguement et sans aucun effort tous les suiveur
de Jean Francais

File [dt Accounts Settings Search Trends Regutration 77'-;09

Search | Follow | UnFollow | Messages | Tweets | Automation | Misc
tweet adder ‘ | Mersg Bepfis |
Twitter Narketing Software

h Ty -
Statistics Search Type Search by Followers of Another Uses

Search by followers of another user:

comelsmkg v

Twitter Stat Username  jfruid 0

12026  Followers _<

14087 Following Search Stop

1081 Follower Ratio

ToDo o
Certes ce ndbest pas hyper ci bl ®, mais ¢
fortes chances quodoils soient aussi I nt @
Et cbdbest | ° que | a questi on o0Aeffetaauier c el
des contacts cdoest bien, mai s soO0ils ne
communi quer avec eux cela ne sert pas

Oravec Twitter vous pouvez Oomontrero vol
Tweets que vous allezmvoyer.

Bien entendu, i | ersMessaga Biredt viapiwittegek:bidum d 0 €
répondeur automatique si la personne accepte de vous suivre).

Néanmoins, déja naturellement il y a des chances que la fisssooséweets et soit
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eventuelement intéressée par vos messagéspr omot i ons, veill e
Vous pourrez ainsisa®d ui re sans pour autant °tre

Il est aussi possible de repérer des fans de certaines thématiques via les listes

comme par exemple Jdaancois qui est listé dans 1 050 listes, dont certaines
atteignent prés de 300 membres

£ ifruiz’s lists
Lists Following Jfruiz 1,050 Lists Jfruiz Follows 2
(- (@kebicd/le-webmarket-c-chouette
v
a @AlexBoileau/europe
. @fromdus2k/interimaires
E @myckwilde/veille
E @jdboutet/socialmediablogs

E @jdboutet/socialmediaaddicts

@pdubord/prosduweb Following: 248

Followers: 0

‘ééf @ecran2vei|le/{ @pdubord/prosduweb ]

Bref, avec peu doeffort il est possi bl e
relativement ciblée( qu 6 i | faudrd) ensuite convainct

Facebook, | e faux ami é
S | don continue | 0i nventaire des sites
concurrentd, a prochaine ®tape est doutiliser

membres fran-aisée

En effet non seulement FaceBook vous propogede ual i s e réd ulnees 0 a mi
personne, nais en plus elle vous propose de visublees Fans dodéune ma
Pages.

Des lors il est possible @mtrer en contact avec les mécontents, de recruter des
distributeursdes produits de votre concurrenté
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Rien de vous empéche alvacebook dplacer une publicité pour vos produits sur
lesmémesécrangue VvoOosS concurrents en wutilisan
VOs prospects en faisant par exemple une offre de reprise concurrentielle lalléchante

Dans | 0-elessougm peat vairia page FanMarketineEtudiant.fr et
| empl acement qui pourrait recevoir une
étudiants en marketing

_.?M“vmq PR Marketing-etudiant.fr

Mur Infos Photos

Pagies 1 acebook

=

3 597 personnes alment ¢

e du dom Merc . 20
" v U domaine. Mercl
mon mal st nawed_haip@yahoo f
S

Votre Blog, pour voustirerme ball e dans | e piedé
Dans |l e m°me ordre doi d®es, votre propr
Eneffetde nombreux Bl ogs acceptent | 6h®ber
Adsense ce qui vous permet doaf f idevoter dir
concurrent, parfois m°me sans qudil sOEe
peuvent subir une rotation I mportantet¢e

Vous pouvez prendre comme exer@aeseilsMarketing.ftar nous affichon®d
nombreux emplacements Adsense sur notre site (et en plus a des endroits stratégiques
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#® ConseilsMarketina.fr

Développez vos ventes et fidélisez vos clients facilement |

Blogging J| Communication § Divers §| e-marketing § Emailing || Fidélisation || Livres || Promotion

Comment gagner plus EDITION 2010
d’argent de chez soi?
Découvrez-le ici! Les Clés du Référencement sur le web
Isabelle Fontenay, 3 -
32 ans, Employée Livre co-écrit par
"Cela fait plusieurs années Régis Micheli
que je travaille dans la méme Président Visiplus SAS

boite, et ¢c’est encore difficile
de cloturer les fins de mois.
Finalement, j'ai pensé qu'au
lieu d’économiser,
cedont.." _En savoirplus »

5 CHAPITRES GRATUITS ERRIZNS# A A{e(S3

Comment voler les clients de ses concurrents grace aux

Media Sociaux ?
‘._.,.. - i

A -

Pour faire de méme et afficher vos publicités sur les sites de vos concurrents, il suffit

ddéall er dans votre compte Adwagrodbs, de n
déannonce sp®cifique, et dbdactiver | daf
déall er dans | dongl et OR®seauxo.
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Paramétres  Annonces  Mots clés mumnﬁms d'annonces

Tous led proupes saul Coux supptimes S
Emplacements gérés Fire ~ Cokoses 8,

Vs mots cibs permesent Tattiner b recherche. By détermmect Quets evpbcaments (sdlectonnds sutomatguement ¢f pirds) cOTTESpONdert o mieyx 4 VoS annonces

Réseau de recherche

Recherchie Google

Partenakres du réseau de recherche ¢
Réseau Display

B Emglacements gitds 1) masquer les Gétails

B Emglacemints séectionnés automasquement 3 masquer (o5 oétails
Total - tous les réseaux

M Re Display : empl Qérés
Ajouter des emplacements gérés

Spdcifiez autant demplacements que vous Je souhatez, § rasson dun par hgne

En savor plus sur les emplacements gérés
= Beson didées ?
= ssayez l'outil de sélection des emplacements

Ensui te, il n ajouteomasuellengest tee URpS desssites de 05
principaux concurrents qui acceptent déa publicité Adsense, ou faire une
recherche via leTop Blog Wikip ou mi eux encore utiliser
ddempl ace me muivodsegerr@ed de gepéeer des sites liés a votre thématique
via des mots c